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MENSAGEM

Cooperando n°® 473

SDC nos Outdoors

Cooper continua areforcaro  tos de divulgacdo para ampliar a

marketing para divulgacdo  visibilidade deste tdo importante

do Sistema Domiciliar Coo-  servico oferecido pela Cooperativa
per (SDC). Apés ganhar as paginas ~ had mais de 50 anos. As insercoes,
da revista, os intervalos comerciais em diversos pontos da cidade, co-
na TV, entre outras acdes, chegou  mecaram no fim de junho e vao até
a vez dos outdoors. Serdo 25 pon- o inicio de agosto.

Pinda mais

longe quealua . \@Q} ¢?
Um bébado pergunta g
para outro bébado. £
— Duvido vocé acertar. O que é mais Q
longe? Pindamonhangaba ou a Lua? é
— Essa é facil! Claro que
Pindamonhangaba é mais longe. Eu

ndo enxergo. A Lua eu vejo daqui 6!
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Campanha Compre em S3o José

ma acao publicitdria da Asso-
l | ciacdo Comercial e Industrial

de Sao José dos Campos (ACI)
incentiva os consumidores a adquirir
seus produtos na cidade. A campanha
Compre em S&o José foi lancada em 12
de junho (Dia dos Namorados) e con-
tou com apoio das principais empresas
da regido, entre elas a Cooper. A pro-
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posta é apoiar a economia da cidade

e estimular as vendas do comércio na
retomada das atividades econdmicas.
O movimento contou ainda com o app
Encontre Facil/ACI, que colocou a lista
das lojas do municipio nas maos do con-
sumidor. Além disso, pelo aplicativo da
ACI, era possivel ganhar brindes e acu-
mular pontos a cada compra realizada.
Para isso, bastou um simples cadastro e
insercdo da nota fiscal no sistema.

Plantao dos médicos-veterinarios

Lei'ge entre os itens
mais procurados

ma pesquisa realizada em 10
l estados, com base em 10 mi-

lhoes de notas fiscais enviadas
pelos préprios consumidores, revela
que ap6s a liberagao da 22 parcela do
auxilio emergencial o valor gasto em
lojas do setor supermercadista au-
mentou 8%. Esse é o resultado quan-
do comparadas a primeira semana de
junho e a semana inicial de maio.

Entre as categorias mais procura-
das estdo itens de limpeza, higiene e
alimentos. Ja4 para os alimentos em
destaque estao o feijdo, a farinha de
trigo e o leite, mostrando que o con-
sumidor investiu mais na compra de
produtos basicos de alimentagao.

O dados sao da HORUS, uma pla-
taforma de inteligéncia de mercado
que retine informacdes de compras
efetuadas no varejo.

Portaria por escrito e com antecedéncia. As mudancas ficam a critério dos profissionais e a responsabilidade pelo

Oplantéo dos médicos-veterinarios seguird normalmente a escala abaixo. As trocas precisam ser comunicadas a

plantdo é de quem estiver na escala.

Mauro Costa e Silva Junior

Nome Telefones

(12) 99723-0734

Fernando José Peracoli

(12) 99782-3489
(12) 3653-1550

Geraldo Nogueira Mancilha

(12) 99769-4848
(12) 99712-6056

André Alexandre Gagliotti

(12) 99703-0133

José Edvar Simoes Junior

(12) 99611-8030

Julho Agosto
Plantonistas Plantonistas Dias

Geraldo 4e5 Mauro 1°e2

Geraldo 8e9
Junior 9,10,11 e 12

André 15e16
Robson 18 e 19

Junior 22e23
Camilla 25 e 26 Fernando 29 e 30

Camilla de Souza Vieira

(12) 99796-2728

Robson Nogueira de Oliveira

(12) 98237-1231
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ORIENTACAO TECNICA

Dra. Camilla de Souza Vieira

qualificacdo é o ponto-chave de

Agualquer setor. A busca por quali-

ade é ardua, exige comprometi-

mento e investimento, além da conscién-

cia fundamental de que o nosso produto

é um alimento, devendo assim ser segu-
ro e com maior qualidade possivel.

As normativas n® 76 e 77 seguem
nos guiando desde o inicio até a quali-
dade final do nosso produto. Enquanto
a normativa n® 76 se refere as regras
técnicas para as caracteristicas e qua-
lidade do produto nas indtstrias, a
normativa n°® 77 se refere ao estabele-
cimento de critérios para obtencdo de
um leite de qualidade e seguro. As re-
gras abrangem desde a organizacgdo da
propriedade rural (gestdo), suas insta-
lagdes e equipamentos, até a formacdo
e capacitacdo dos responsaveis pelas
tarefas cotidianas, incluindo o contro-
le sistemético sanitario, abordando as
mastites, a Brucelose, a Tuberculose,
ou seja, as tdo conhecidas boas praticas
agropecudrias (BPAs)

O processo é continuo e evolutivo.
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Qualldade do leite:

Cada produtor se empenha de alguma
forma e todo esforco deve ser valoriza-
do, mas tenhamos em mente: sempre
temos algo a aprender e melhorar! Man-
ter um padrdo de qualidade aumenta a
produtividade e estimula uma pecuaria
mais profissional e consequentemente
a competitividade da cadeia leiteira,
uma soma de fatores positivos que de-
vem ser avaliados quando pensamos
em investir realmente em qualidade.
Devemos concordar que o leite exi-
ge um manejo complexo, uma rotina
didria de diversas etapas e deveres.
Assim, o lema da propriedade deveria
se resumir ao compromisso de entregar
um produto nutritivo, saudavel e com
melhor qualidade possivel. Para ndo
restar davidas, poderiamos fazer todos
os dias a seguinte pergunta: eu beberia
o meu proprio leite? Se a resposta for
sim, vocé estd no caminho certo. Re-
sultados fora dos padroes nos levam a
um produto de baixa qualidade e com
mais varidveis acima ou abaixo do limi-
te permitido, o que afeta diretamente

um desafio inalcancavel?

Saiba como se adaptar
e concluir com sucesso
esse desafio!

no preco do leite logo apés a producéo
e na utilizacdo em derivados, ou seja,
todos da cadeia saem perdendo.

A resposta para nossa pergunta ini-
cial é simples: ndo, a qualidade nao é um
desafio inalcancavel! Pequenas ou gran-
des mudancas podem realmente fazer a
diferenca. A busca por informacdes com
profissionais e pessoas capacitadas é um
dos pontos-chaves para o primeiro pas-
so a frente nesse desafio. Cada proprie-
dade enfrenta desafios diferentes (CCS,
CBT, nutricao, sanidade, instalacoes...),
entdo absorva o problema e busque in-
formacdo. Os profissionais da Cooper
estio a disposic@o para esclarecimentos
e auxilio técnico; o conhecimento é uni-
versal e deve ser contagiante.

Enfim, lembre-se que CBT, CCS, en-
tre outros indices descritos no exame
do leite, ndo sdo nossos inimigos, pois
valores baixos sdo sindnimos fiéis de
qualidade. Afinal, quem nao quer pro-
duzir leite com cada vez mais qualida-
de? Faca a diferenca, produtor, e todo
o esforco serd recompensado!

As racoes Cooper Bovileite tém Tortuga!
A Cooper utiliza 100% da tecnologia dos minerais organicos Tortuga ,
por meio do Novo Bovigold.

. Maior Biodisponibilidade;
. Melhor Qualidade do Leite;
. Maior Lucratividade.

Gualidade s Lerte comeca agu!

08000116262 | www.tortuga.com.br

£
TORTUGA



ccs

* Refere-se a satide do tbere;

 Mastites clinicas e subclinicas;

« Manejo de ordenha;

* Realizar teste da caneca do
fundo preto (toda ordenha);

« Realizar teste CMT (quinzenal);

» Manejo adequado dos casos de mastite;
-Tratamento adequado;
-Ordem de ordenha;

» Manejo adequado de secagem de vacas
(vacas muito tempo no leite aumentam
esse indice).

Consideracées importantes:

CBT Outros indices
* Refere-se a limpeza e higienizagio (“sujeira”); * Relacionados a desbalanceamento na dieta;
» Medidas de higiene e limpeza sdo sempre  Temperatura inadequada;
bem-vindas (seguir procedimentos padroes); » Manejo dos equipamentos;
* Refere-se tanto ao ambiente e aos animais, « Possiveis fraudes;
quanto aos funcionarios. « Periodo de caréncia ndo executado.

Referéncias: TEIXEIRA, R.S. et. al. Manual de manutencio da qualidade do leite. Manual EMBRAPA, 2018.

Bayovac /| ; Bayovac
Clostridioses Benrudu 2

|’I

/ Vacina para

" prevencéo de
Carbunculo
Sintomatico,

doengas
reprodutivas
e Enterotoxemias

Tratar Bem

Bem-pstar Andmal
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Vale do Paraiba

Hospital GACC Vale (Grupo de
O Assisténcia a Crianca com Can-

cer), de Sao José dos Campos, é
o tnico complexo de tratamento mul-
tiprofissional especializado em onco-
logia infantojuvenil de toda a regido.
A instituicd@o, que iniciou suas ativida-
des em 2019, precisa de ajuda.

De acordo com a Presidente do GACC,
Rosemary Sanz, o Grupo recebe mais de
300 casos novos, por ano, para realiza-
¢do de diagnéstico. Atualmente, em di-
versas fases e tipos de tratamento, sdo
atendidos mais de 520 criangas e jovens
entre 0 e 23 anos de idade. “Quase 80%
vém do Sistema Unico de Satide (SuUS),
ndo ha fila de espera e todos tém acesso
aos mais avancados protocolos nacio-
nais”, explica. Os resultados alcancados
sdo semelhantes aos de centros de refe-
réncia no mundo todo. Rosemary expli-
ca que, por ser um hospital filantrépico
que atende com exceléncia, sdo muitas
as dificuldades para manter a alta quali-
dade em todas as atividades. “Os valores
repassados pelo SUS representam menos
de 24% do custo dos diversos atendi-
mentos ofertados, desde o diagnéstico
até o final do tratamento de criancas e
jovens, vindos de todos os municipios da
regido do Vale do Paraiba, Litoral Norte
e Serra da Mantiqueira”, afirma.

Durante a pandemia, o Hospital do
GACC assumiu integralmente a assistén-
cia dos pacientes oncolégicos com sus-
peita e/ou confirmacdo de COVID-19,
além de nao fazer nenhuma interrupcéo
nos tratamentos oncolégicos em anda-
mento e de continuar recebendo os ca-
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sos novos com suspeita oncoldgica. A
unidade tem tomado todas as medidas
necessarias para proteger criancas e jo-
vens da ameacga do novo Coronavirus.
“Para tratar a todos, sdo necessarios por
més de 800 a 1.200 aventais imperme4-
veis descartaveis, que custam em média
R$ 25,00 cada, e 6.500 mascaras, que
custam em média R$ 2,50 cada”, conta
Rosemary. Essa é apenas uma amostra
da grande necessidade de recursos para
manutencao do servico.

Por tudo isso, muitas familias atendi-
das estao diante de dois dilemas: o futu-
ro quanto a pandemia e a inseguranca
quanto a continuidade do tratamento
de seus filhos nesta jornada para a cura.
“Mais do que nunca, a generosidade
das pessoas permitird que continuemos
a oferecer cuidados e tratamentos para
que todos os nossos pacientes tenham di-
reito a vida”, reforca Rosemary.

Faca a sua doacdo via QR Code (pre-
sente nesta pégina), por transferéncia
bancéria, cartdo de crédito ou acessan-
do o site www.gacc.com.br. Para mais
informacdes, use o ® (12) 99797 7764.

Doe também na padaria
Além das formas habituais de
T contribuicdo, todos que desejarem
ajudar o GACC podem utilizar co-
frinhos presentes em diversas pa-
darias que revendem os produtos
Cooper. As moedas sao recolhidas
frequentemente pela Cooperativa
e todo o montante arrecadado é
destinado ao GACC.

O Hospital
GACCVale # ¢
O Ministério da Satde habilitou o
Hospital GACC Vale como UNACON
— Unidade de Alta Complexidade em
Oncologia Exclusiva de Oncologia In-
fantojuvenil. Sua estrutura conta com
6.000m? construidos, distribuidos entre
UTI, Centro Cirtirgico, Unidade de Inter-
nacdo, Central de Quimioterapia e Uni-
dade Ambulatorial. No local, também
existem Espaco Ludico Educacional,
Unidade de Imagem com Tomografia
e demais unidades clinico-hospitalares
equipadas com completo e moderno par-
que tecnolégico. O espaco é totalmente
voltado ao atendimento especifico de
criancas e jovens com cancer, seguindo
padroes de exceléncia e humanizacao,
para atingir os maiores indices de cura.
Também séo oferecidos suporte fami-
liar, atendimento das demandas sociais,
emocionais, educacionais, de nutrico,
terapia psicolégica especializada, refor-
¢o escolar, atividades psicopedagogicas,
acoes de convivéncia sociofamiliar, via-
bilizacdo de transporte, entre outros.

(41) 3333-7920 - vilavet@vilavetsaudeanimal.com.br - WWW.Vilavetsaudeanimal.com.br
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Realizando sonhos
ha mais de 40 anos

undada em 1978, em Sdo José
Fdos Campos, a Vinac Consércios

é atualmente uma das maio-
res administradoras de consércios do
pais. A empresa fica atrds somente de
grandes instituicoes financeiras que
atendem todo o territério nacional.
Tendo o Vale do Paraiba e o Litoral
Norte como principal regido de atua-
¢do, a companhia é muito respeitada
pela pontualidade na entrega de suas
cartas de crédito e pela transparéncia
e respeito com os seus clientes. Até ju-
nho de 2020, entregou mais de 70 mil
cartas de crédito sem nenhum atraso.

A Vinac apoia projetos do tercei-
ro setor (formado por instituicoes de
direito privado, sem fins lucrativos, e
que buscam, dentro de suas finalida-
des, o alcance do bem-estar social) e
incentiva o esporte e a cultura, sem-
pre com o objetivo de contribuir para
o desenvolvimento da regido.

Apesar de ser simbolo de sucesso, ti-
tulo conquistado ao longo de tanto tem-
po no ramo de consoércios, vez por outra,
os consumidores ainda se questionam
qual é a melhor opcdo: o consércio ou
um financiamento? A duavida é natural,
afinal quem é que ndo gosta de andar
de carro novo? Além do conforto e de
pouca manutencdo, ter na garagem um
veiculo com design de dltimo tipo, aces-
sérios cada vez melhores e poder sentir
o inconfundivel cheirinho de novo é o
sonho de muita gente. Mas, na hora de
comprar, realmente € preciso pensar na

melhor estratégia. Claro que pagar a vis-
ta vale mais a pena, porém poucas pesso-
as conseguem fazer isso atualmente.

Na hora de escolher, é preciso cau-
tela, afinal o valor de um veiculo pode
comprometer a renda familiar. Para
aqueles que tém pressa em pegar o car-
ro, o financiamento é uma saida, mas,
no final das contas, o montante inves-
tido pode ficar até o dobro do valor de
tabela, pois, além dos juros e das taxas,
existe a desvalorizacdo durante os anos
em que as parcelas sdo cobradas.

Ja para quem nao tem pressa e quer
fazer uma compra programada, o con-
sércio é a opcao mais certa. Na Vinac,
além de o consumidor ndo pagar os fa-
mosos juros embutidos, a taxa de admi-
nistracdo, uma das menores do pais, €
diluida em 60 meses. Além disso, as par-
celas acompanham o valor do crédito,
que é o preco do veiculo 0 km. Quando o
cliente é contemplado, compra seu bem
a vista, com maior poder de barganha e
ao final do grupo retira o fundo de re-
serva. O cliente também pode escolher
entre comprar um 0 km ou ainda um
seminovo revisado na prépria loja, com
muito mais conforto e agilidade.

E por isso que, ha décadas, passar
na Vinac significa ter, no minimo, a
certeza de um bom negécio para quem
deseja trocar de carro.

A Cooper e a Vinac Consoércios es-
tdo entre as principais empresas da
regido, as duas se mantém soélidas e
parceiras ha muitos anos.

TOPOGRAFIA
BRAVO

www.bravotopografia.com.br

ATENCAO!

Ja regularizou
seu sitio, imoével
ou terreno?

SERVICOS DE TOPOGRAFIA

Regularizacao de Imdveis
Urbanos e Rurais

Demarcacao de Terrenos

Medicao de Terrenos

Usucapiao

bravo.topografia@gmail.com

Marcos Bravo
(12) 9 9671-1001

FACAUMA &
CONSULTA

Julho 2020



COOPERADO DO MES

A historia mostra
os caminhos da
prosperidade

m 1807, a familia real portugue-
Esa zarpava do pais mais ocidental
da Europa rumo as terras tupini-
quins. Refugiar-se no Brasil era uma
estratégia do Principe-Regente para que
Portugal mantivesse a sua independén-
cia diante da eminente invasdo de Na-
poledo Bonaparte. Um ano antes disso,
muito longe dali, tinha inicio a hist6-
ria de uma Sesmaria (grandes terrenos
distribuidos, em nome da Coroa, com o
objetivo de cultivar terras virgens) onde
hoje encontra-se a Fazenda Conceicao.
O local compreendido entre o asfalto da
rodovia dos Tamoios e a cabeceira do
Rio Fartura, em Paraibuna, foi concedi-
do, em 1806, a um nobre. Mais tarde,
ele venderia o terreno para um antepas-
sado de Mauricio Neves de Oliveira, o
Cooperado do més desta edicao.
As terras comecaram a ser exploradas
e, sempre que uma filha do proprietério
se casava, ganhava uma gleba. Foi assim
até que o avo de Mauricio se tornou dono
de algumas fazendas. Com o passar das
décadas, os parentes vendiam e compra-
vam as terras entre eles e, a partir dessas
negociacoes ou por meio de herancas, a
regido foi permanecendo sempre com 0s
membros da familia. “Estamos aqui antes
mesmo de o pais deixar de ser uma mera
coldnia portuguesa”, conta o associado.
Muitos anos mais tarde, os pais de
Mauricio j& eram donos de duas fazen-
das. “A da Conceicdo, onde moro e sou
o responsavel pela administracdo, e a

y:ast::\‘e "' T
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da Grama, que pertence atualmente as
minhas duas irmas”, explica. Em 1969,
o cooperado havia acabado de se formar
em agronomia e trabalhava na Ultrafértil,
uma empresa de fertilizantes. Nesse mes-
mo ano, associou-se a Cooper e comegou
a enviar o leite para a Cooperativa. “Hoje
a fazenda estd muito bem arrumada.
O pasto é de uma qualidade sem igual,
com véarios bebedouros para os animais,
cercas bem feitas, 6tima estrutura e uma
excelente casa. Mas, levamos uma vida
para a transformarmos”, revela.

O cooperado é um homem de negé-
cios e, além do trabalho na propriedade,
teve uma empresa de produtos agricolas
(Agro Comercial Verde Vale) durante 20
anos e atuou no ramo de hotelaria, de lo-
teamento, entre outras atividades. Tam-
bém foi Diretor Comercial da Cooperati-
va, em 1985, durante a gestdo de Hélio
Teixeira. Em 1998, entrou com os filhos
em um novo ramo, hoje o principal ne-
gocio da familia. O trabalho compreende
o plantio de eucalipto e o tratamento da
madeira. Os afazeres com o leite foram
reduzidos até que em 2007, com o obje-
tivo de morar na fazenda, o cooperado
voltou a se dedicar integralmente a reti-
rada de leite. Além da atividade leiteira,
a propriedade conta com cerca de 150
cabecas de gado de corte.

Mauricio diz que ainda esta na ativi-
dade porque gosta, mas muito em fun-
¢do da Cooperativa. “No contexto geral,
o setor ficou muito menor do que ha 30

As

anos, mas a Cooper esta sempre firme
e representa um porto seguro para nos.
Sem ela, as coisas seriam muito mais
dificeis”, avalia. Sobre o amanha, ele
enxerga um futuro bem diferente. “Pés-
-pandemia tudo vai mudar. Produtos
organicos ja estdo sendo mais aceitos.
A vida longe da cidade sera mais va-
lorizada. Minha expectativa é de que
as pessoas busquem cada vez mais ali-
mentos, no qual incluo o leite, mais na-
turais e saudaveis. Isso serd muito bom
para o produtor especializado.”

Quem olha as conquistas do associa-
do e de sua familia pode até imaginar
que a sorte fez a diferenca para que
seus negécios fossem bem sucedidos.
Mas, depois de ouvir sua histéria, o que
fica evidente é que trabalho, dedicacao
e persisténcia foram os fatores primor-
diais para o sucesso, especialmente na
carreira como produtor de leite. A fami-
lia é sem dtivida outro importante pilar.
No dia em que a reportagem entrevistou
o associado, ele completou 50 anos de
casamento com Irene Josefina Bondesan
de Oliveira, esposa e companheira de
vida. Ao lado dos netos Felipe e Beatriz,
0s quatro posaram para a foto que ilus-
tra o texto desta pagina.
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REVENDEDOR

Supermercados Nova Era
esta em ampliacao

uem mora nos arredores dos
bairros Jardim Califérnia e do

Jardim Flérida tem uma excelen-

te opcdo de compra para produtos do
dia a dia. Os supermercados Nova Era,
em funcionamento desde 2003, aten-
dem a populacdo com a méxima quali-
dade e variedade em produtos. A matriz
fica na Rodovia Geraldo Scavone; ja a
filial, na Avenida Pennsylvania, ambas
as unidades em Jacarei.

Segundo o Diretor Comercial, Alaor
Lucio Ramos Junior, o raio de atuacao
das lojas é de cerca de 2 km no entor-
no. Os moradores de diversos bairros
vizinhos e aqueles que passam pela
regido compram com frequéncia nos
dois estabelecimentos. Eles encontram
nos supermercados Nova Era servicos
como padaria, agougue e hortifruti,
além de uma gama enorme de itens
para o lar. “Somando as duas lojas,
chegamos a atender quase 100 mil
clientes no més”, conta o diretor.

A Matriz tem uma estrutura de 1110
metros de area total e no local trabalham
42 colaboradores. Na Filial, sdao 1440
metros de area total e 48 colaboradores.
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Os clientes encontram as lojas em funcio-
namento das 6h até as 21h, de segunda a
sébado, e das 7h30 as 13h aos domingos.

Segundo Junior, a aceitacao dos pro-
dutos Cooper é muito boa e a parceria
com a Cooperativa sempre foi marcada
pelo bom relacionamento. No ano em
que a unidade 2 completa cinco anos,
o sucesso € tdo grande que ja existem
planos para operacdo de uma nova
loja. “Estamos terminando de fechar o
projeto para comecarmos em 2021 as
obras em um terceiro endereco, tam-
bém em Jacarei”, afirma.

Supermercados Nova Era
* Matriz: Rod. Geraldo Scavone, 1515
— Jardim Califérnia
« Filial: Avenida Pennsylvania, 702
Jardim Flérida - Jacarei (SP).

:: Funcionamento:

* Matriz: de segunda a sdbado, das 6h as
21h — domingo, das 7h30 as 13h.
« Filial: de segunda a sabado, das 6h30
as 21h — domingo, das 7h30 as 13h.
it Servicos: padaria, acougue e hortifruti.
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RECEITA

Ingredientes

« 2 xicaras (chd) de canjica de milho ¢ 2 litros de agua

« 1 xicara (cha) de acticar ¢ 1 lata de leite condensado

+ 1 lata de creme de leite ¢ 1 litro de leite Cooper Top

+ 100 g de coco ralado * cravo-da-india e canela em casca

Modo de preparo

» Deixe os milhos de canjica de molho por 24 horas.

« Cozinhe-os por 45 minutos na panela de pressdo, adicionando agua, cravo e canela.
« Junte o leite Cooper Top, o agticar, o leite condensado e o coco.

« Continue cozinhando até ficar cremoso.

+ Adicione o creme de leite.

COMPROVE O
EFEITO
FOSFOSAL

Potssamses

AQUITEM

FOSFOSAL

UMA INJEGAQ DE PESO.

Shaping the fulture of animal heolth

Cooperando n°® 473 10

ANIVERSARIANTES “%9

COOPERADOS

Julho (2* quinzena)

Dia 20: Angel Guillem Moliner.

Dia 26: Eugénio Deliberato Filho.
Dia 31: Pedro Agostinho de Oliveira.

Agosto (1* quinzena)

Dia 1°: Antonio Freitas Carvalho e
Plauto José Ferreira Diniz.

Dia 2: José Afonso Pereira.

Dia 3: Joao Carlos Alves e Paulo
Roberto Pereira da Silva.

Dia 5: Carlos Intrieri e Laercio de Aquino.

Dia 11: Geraldo José Peretta.
Dia 13: José Benedito dos Santos.
Dia 15: Jodo Andrade Silva.

FUNCIONARIOS
Julho (2* quinzena)
Dia 16: David Lino Nunes.

Dia 18: Everson Juliano Siqueira Moreira.

Dia 19: André Luis Rodrigues
dos Santos Bizarria.

Dia 21: Jodo Batista Claudino de Medeiros.

Dia 22: Lucas Bartolomeu dos Santos.
Dia 24: Francisco Carlos Campos e
Paulo Cesar Carriel Alves.

Dia 25: Benedito Donizeti dos Santos.
Dia 26: Bruno Rodrigo dos Santos
Silva Campos.

Dia 28: Manoel Santos de Oliveira.
Dia 31: Cristiane Mirela Santos e
Helio Augusto Braga.

Agosto (T° quinzena)

Dia 4: Eric de Oliveira Costa e Luis
Paulo de Sousa Vitorio.

Dia 9: Paulo Rodolfo do Carmo.
Dia 10: José Adilson Lopes Valério.
Dia 12: Diego Santana dos Reis e
Luiz Inocéncio Vaz.

Dia 13: Maria da Conceicao de
Oliveira Silva e Rodrigo Pimenta
da Silva Antunes.

Dia 14: Daniela Graciane Tavares,
Fernando Alvarenga e Gabriel
Rodolfo Martins da Rosa.

Dia 15: Everton Willian Medeiros.



BALDE CHEIO

Ranking do produtor

Cooperativa de Laticinios de S3o José dos Campos MAIO 2020
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Meés

90.122

2° Hissachi Takehara - Jacarei

4° Augusto Marques de Magalhdes - Cacapava 49.495

6° Luiz Alberto Duarte Loureiro - Taubaté

45.469

8° Igor Alfred Tschizik - Paraibuna 35.867

10°  Mauricio Neves de Oliveira - Paraibuna 30.193

12°  Antonio Carlos Nahime - Cacapava 25.314

14°  Joseé Afonso Pereira - Jacarei 18.692

16°  Rafael Everton dos Santos Intrieri - Jambeiro 14.198

18°  Elisabeth Armbrust Mascarenhas - Sdo José dos Campos ~ 13.381

20°  Gicelia Moreira da Costa - S30 José dos Campos 11.512

22°  Renato Traballi Veneziani - Sdo José dos Campos 10.731

24°  (Celso Borsoi Berti - Cagapava 9.826

26°  Benedito Manoel da Silveira - Jacarei 9.632

28°  Luiz Antonio Alves - Sdo José dos Campos 8.351

30°  Jandir Ferreira de Carvalho - S3o José dos Campos 7.349

Litros/

Produt A
rodutor Més

2° Clayton Moreno Morais - Séo José dos Campos 21.012

4° José Benedito dos Santos - Paraibuna 10.771

9.618

6° Alvimar Campos de Paula - Cagapava

8° José Hernandes Pereira - So José dos Campos 7.776

10°  Pedro Luiz Dias - S30 José dos Campos 6.675
12°  Paulo Roberto Pereira da Silva - Sao José dos Campos 6.037
14°  Carlos Eduardo de Souza - Sdo José dos Campos 5.611
16°  Luiz Antonio Bastos Junior - Jacarei 5.131
18°  Ednei Benedito de Oliveira Braz - Natividade da Serra 4.561
20°  Giovani de Freitas Carvalho - Jacarei 4.287
22°  Jorge de Paula Ribeiro - Jambeiro 4128
24°  José Galvao de Carvalho - Sdo José dos Campos 3.752
26°  Orlando José Scarinzi - Sdo José dos Campos 3.400
2.902

28°  José Francisco Rodrigues - Espdlio - Paraibuna

30°  Ida Maria Monteiro Cerqueira - Monteiro Lobato 2.491
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MOUROES ALPINA. [ PAU PRA TODA OBRA.

i
i
-

Madeiras de eucalipto com a garantia do tratamento em autoclave.

£ Mourées, esticadores e
palanques para currais

£ Esteios, linhas e caibros roligos

£ pPostes para eletrificacao interna

£ Pontaletes, lenha e né de pinho

Madeira serrada sob encomenda

=FAALPINA

Rod. dos Tamoios, 3524 V. Sdo Bento - SJCampos (0xx12) 3923-5201

Julho 2020




binah

KWID LIFE RS
MOBI EASY 1.0 RS
HB20 1.0 RS
UP! MPI RS
ONIX LT RS
GOL TREND 1.6 RS
FIT DX RS
SAVEIRO 1.6 RS

STRADA WORKING 1.4 «&s

FIT LX-CVT RS

REALIZE SEUS SON!

GRUPOS DE 60 MESES

34.790,00
34.990,00
46.490,00
49.590,00
49.690,00
53.550,00
62.800,00
65.090.00
72.490,00

75.600,00

R$

R$

R$

R$

R$

R$

R$

R$

R$

R$

666,94
670,7
891 24
950,¢7
952,58
1.026,5
1.203,9:
1.247 e
1.389,¢

1.449 29

RENEGADE 1.8 RS
KICKS 1.6 S RS
CRUZE LT 1.4 TURBO RS

COROLLA GLI AUT RS
CIVIC SPORT 2.0 AT RS
ASX MT RS
COMPASS SPORT RS

L200 TRITON GLX DIESEL s

S10 LT 2.8 DIESEL RS

HILUX CD SR AT DIESEL  &s

79.290,00
79.990,00
99.290.00
101.990.00
105.500,00
106.990,00
116.990.00
141.990.00
171.690,00

171.990,00

Tabela julho/20 - O valor das prestagées pode variar de acordo com o valor do crédito.

Av. Cassiano Ricardo, 441 | Jd. Aquarius | S.J.Campos

0800 770 7811 | www.vinac.com.br
E] /vinacconsorcios @vinacoficial

R$

R$

R$

R$

R$

R$

R$

R$

R$

R$

Foto: Divulgagao

HOS

1.520,03
1.533,45
1.903,4
1.955 20
2.022,49
2.051 05
2.242 7
2.722,02
3.291 3

3.297 13

VINAC

consorcios

Cinto de seguranca salva vidas




