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“Teremos um ano promissor’

Benedito Vieira acredita no inicio de um cliclo de crescimento da pecudria leiteira

esta edicao, o tradicional artigo do di-

retor-presidente da Cooper, Benedito

Vieira Pereira, esta sendo substituido
por uma entrevista na qual ele analisa as
perspectivas para o mercado de lacteos em
2008. A entrevista, concedida ao editorda  Co-
operando , Wagner Matheus, segue abaixo

O que ja se pode prever sobre o mercado do
leite neste ano de 2008?

Depois da turbuléncia que atingiu 0 mercado em
virtude do problema da fraude em trés marcas
de leite, por vérias razdes o ano de 2008 pro-
mete ser bastante promissor para o mercado de
lacteos em todo o mundo e, especialmente, no
Brasil. Para o Brasil, as perspectivas séo muito
boas em razéo da “chacoalhada” que o merca-
do sofreu com o0 aumento da producéo e do con-
sumo, em um momento internacional dificil para
o setor, com queda de produgéo em fungéo de
problemas climaticos em algumas regides e, no
caso dos paises desenvolvidos, devido a redu-
¢ao dréastica dos subsidios.

Como esta o animo dos produtores brasilei-
ros para produzir mais leite?

A producéo esta em alta, porém o que ainda pre-
ocupa € que teremos um ano com custos altos,
principalmente dos insumos. O milho, que é tra-
dicionalmente o insumo mais utilizado, estd em
pleno periodo de valorizagdo por causa da sua
utilizagdo como combustivel. Com milho caro
para ser usado na pecuaria, todos os demais
insumos tém sua procura aumentada e também
sofrem aumento de pregos. Nosso maior adver-
sério neste ano seréo os custos de produgao.

Mesmo assim, houve grande entusiasmo no
decorrer de 2007 para aumentar os rebanhos

e obter maior producgéo. O reflexo desses in-
vestimentos dara resultados neste novo ano?
Sem duvida. O Brasil esta se capacitando para
tornar-se um forte exportador de lacteos. O au-
mento previsto na produgdo é muito maior que
as previsdes de aumento do consumo interno.
Esse excedente ir4 para a exportagéo.
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Benedito Vieira: “vamos continuar a
politica de andar com os pés no chao”

Temos qualidade para competir no mercado
externo?

A IN-51 [Instrugdo Normativa nimero 51, do Mi-
nistério da Agricultura e Pecuéria] esta sendo
muito importante para que sejamos mais com-
petitivos. Ela esta capacitando o produtor brasi-
leiro a atingir niveis mundiais de qualidade. Esse
ganho de qualidade ja pode ser sentido no mer-
cado de carne bovina, que esta crescendo a
passos largos, com maior vigor que o leite, a
ponto de tornar o Brasil o maior exportador de
carne do mundo. Como historicamente o preco
do leite é “puxado” pelo preco da carne, pode-
mos ser otimistas, a carne estd em alta e tudo
indica que o preco do leite vai seguir o mesmo
caminho.

Essa valorizacdo dos insumos néo vai ser
obstaculo para segurar uma alta de precos
da carne e do leite?

Pelo contrario. O multiuso do milho, nosso prin-
cipal insumo de produgéo, vai alavancar o pre-
co final da carne e do leite. Ndo tem como ser
diferente, sdo as leis de mercado. E, como j& foi

dito, ndo adianta o produtor migrar para outros
insumos, o pre¢o de um “puxa” o pre¢o dos ou-
tros. E o caso da polpa citrica, que € um bom
agente energético e esta alcancando boa valori-
zag&o no mercado em razéo do aumento da pro-
cura. E ainda ndo podemos esquecer que 0
aquecimento dos precos agricolas beneficia os
produtores como um todo, pois o produtor de
leite também é agricultor.

E a Cooper? Qual é o planejamento estraté-
gico para este ano de 2008?

Nosso objetivo serd, em primeiro lugar, fazer o
gue estamos fazendo até aqui: andar com os
pés no chédo. Esta politica nos permitiu come-
morar resultados positivos ao final de 2007,
mesmo diante da crise no setor. Os retornos que
distribuimos no final do ano passado foram supe-
riores aos de anos anteriores.

A repercussdo da fraude em algumas mar-
cas de leite mudou o comportamento do con-
sumidor?

Embora tenha trazido problemas para determi-
nadas regides produtoras de leite destinado a
se transformar em longa vida, a fraude trouxe
resultados até positivos para a nossa regiéo,
onde a grande maioria dos produtores é especi-
alizada. O aspecto positivo foi o de muitos con-
sumidores finalmente abrirem os olhos para o
gue estamos falando ha mais de vinte anos so-
bre a grande superioridade nutricional do leite
pasteurizado em relagdo ao longa vida.

A Cooper vai obter mais resultados positi-
vos com esse escandalo das fraudes?

Temos a felicidade de produzir leite em uma re-
gido préxima dos maiores centros consumido-
res do pais. Certamente teremos maior lucrati-
vidade a medida que conseguirmos ampliar nos-
sa participagdo no mercado. Isto vai acontecer
guando o consumidor se conscientizar ainda
mais quanto as vantagens do leite fresco, o leite
pasteurizado, como ocorre em paises desenvol-
vidos como Estados Unidos, Canada, entre ou-
tros. O problema da fraude foi um “empurrdao”
nesse processo de conscientizagao.
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Minerais Tortuga.
\Vocé enxerga a qualidade de longe
e a diferenca de perto.

CQuando o assunto e alimentacdo todo cuidado e pouco. Ao comprar
suplementos minerais sem qualidade e eficiéncia comprovadas, o TORTUG A
que pode parecer uma boa economia, acaba colocando em risco
seu investimento.

Por isso, escolha sempre os suplementos minerais Tortuga. AIBmM da  \ricAo £ SAUDE ANIMAL
afta tecnologia empregada, os suplementos minerals Tortuga sdo 0s

unicos do mercado com Carbo-Amino-Fosfo-Quelatos, minerals orga- Ligue: 0800 011 62 62
nicos especialmente desenvolvidos para melhorar o desempenho www. fortuga. com. br
dos animais e aumentar o sel lucro.
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juntamente com as
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os associados

COOPERADOS

Produtor
recebe cesta
e retorno

clima de final de ano na Cooper, que nor-

malmente ja é festivo, foi ainda mais ani-
mado em dezembro de 2007. Durante uma se-
mana a diretoria da Cooper esteve em contato
com associados para a entrega das cestas de
Natal e calendéarios, além do pagamento dos
retornos. “Neste ano pudemos distribuir um re-
torno superior ao de anos anteriores”, disse, or-
gulhoso, o diretor-presidente da Cooper Bene-
dito Vieira Pereira.

A entrega foi feita no dia 10 de dezembro em
Paraisépolis, para todos os associados do Sul
de Minas. De 11 a 14, foi a vez dos cooperados
do Vale do Paraiba, Litoral Norte e outras re-
gides receberem cestas e retorno na sede de
Sé&o José dos Campos.

(o] bresiente Bene entrega cesta para
o cooperado José Ruy Veneziani

O diretor Mota e os cooperados
Afonso Cerqueira e Luiz Dias
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Paraisépolis e Monteiro

No dia 10 de dezembro os associa-
dos do Sul de Minas e de Monteiro Loba-
to foram recepcionados por diretores da
Cooper para a entrega de cestas de Na-
tal e a distribuicdo do retorno.

Nas fotos acima, funcionarios do
Sul de Minas recebem suas cestas
das maos de diretores da Cooper

quando recebiam suas cestas
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Funcionarios e seus familiares viveram horas agradaveis

CONFRATERNIZACAO

Tempo de comemorar

uncionarios, carreteiros e distribuidores, a-
companhados de seus familiares, foram re-
cebidos pela diretoria da Cooper na festa de con-
fraternizacéo realizada no Ultimo dia 15 de de-
zembro na sede de Sdo José dos Campos. A
exemplo do ano passado, foi servido um almogo
atodos os presentes, simples mais muito saboro-
SO.
Ap6s o0 almocgo, todos receberam cestas de
Natal e o calendario da Cooper.

s - i
A diretoria marcou presenca

(o] iretor Rodrigo Afonso Rossi (dir.)
e o carreteiro Mario

O diretor Jorge de Paula Ribeiro (dir.)
e o carreteiro Ademir

O diretor Custédio Mendes Mota com os
carreteiros Mauricio e Aureo
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orientacao técnica

DIRETO
O ALVO

Técnica de plantio direto de milho
dispensa ara¢ao e gradeacao,
reduzindo custos, protegendo o solo
e gerando colheitas maiores

argamente utilizada no Brasil des-

de 1975, tendo origem no estado

do Parana, a técnica de plantio di-
reto esta ganhando cada vez mais adep-
tos também em outras regiées, como o
Vale do Paraiba.

Para disseminar os conhecimentos
sobre a técnica, a empresa Lauzinho
Distribuidora e Comércio, de Taubaté,
que comercializa os produtos de cinco
multinacionais utilizados no processo,
iniciou no dia 19 de dezembro o plan-
tio direto de milho em uma area de 4,5
hectares na Fazenda Sao Joao, no bair-
ro do Varadouro, municipio de Jambei-
ro, de propriedade do diretor-presiden-
te da Cooper Benedito Vieira Pereira.

Segundo o empresario Wenceslau
Wagner Azevedo de Souza, proprieta-
rio da empresa, “quando chegar a épo-

FOTOS CEDIDAS

L iz

Wenceslau (Lauzinho) el Bénedito Vieira:
difundindo a técnica de plantio direto

ca da colheita vamos promover um Dia
de Campo na propriedade para que os
associados da Cooper possam benefici-
ar-se desse sistema de plantio mais pra-
tico e mais econémico”. Lauzinho vem
difundindo o plantio direto na regiao ha
cerca de seis anos.

engenheiro agronomo Edson Martinho de

Souza, da Lauzinho, comandou o plantio
do milho na Fazenda S&o Jodo. Méarcio Noguei-
ra de Aquino, responsavel pela area de agrono-
mia do Departamento de Assisténcia Agrondmi-
ca e Veterinaria da Cooper, acompanhou o tra-
balho.

“E por isso que estamos realizando demons-
tracOes, para que todos conhegam as vantagens
do sistema, que é indicado tanto para o grao
quanto para a silagem de milho”, explica Edson.
A seguir, ele descreve todo o processo de plan-
tio direto do milho.

1 — Plantio convencional — O primeiro plantio
direto é feito no sistema convencional, com a
terra arada e gradeada. No caso da fazenda do
Varadouro, apdés a andlise do solo, concluiu-se
que poderia ser feito o plantio direto sem a ara-
¢do. Porém, normalmente o plantio direto é im-
plantado do segundo ano em diante da cultura.

2 — Analise quimica do solo  — A andlise quimi-
ca do solo vai indicar a situagcdo em que ele se

REALPREV

Vocé acumula recursos para a aposentadoria e garante
um futuro seguro e trangiiilo para vocé e sua familia.

0 REALPREV ¢ o plano de previdéncia
privada do Banco Real. Voce faz uma
contribuican mensal, dentro do seu
orcamento, e ao longo do tempo

essa economia se transforma em garantia
de um futuro sem imprevisios,

DUTRAS VANTAGEMNS:
B Planajamenio

Pelo valor da sua contribulcho vood pode planegar

o quanto terd para complementar a aposentadoria no fulwn,

B Dedugdo no Imposto de Aends

Os planos de pravidéncia privada contam com incentivo fiscal
do governa, Ou seja, vool faz um REALPREY ainda em dezembro
@ paga menas imposto de renda |4 a partlr deste ano-base

Seu futurp depende
035 boas escofhas
que vocé faz hoje,

FROCURE JA O SEU POSTO BANCARE
WA COOPER E FAGA LIM REALPREY.
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providenciar a primeira pulverizacao na

3

s
cultura

AS DO PLANTIO

encontra — necessidade de corregdo do ph, es-
tado da matéria organica, a capacidade de tro-
ca de cations (cargas positivas e negativas), etc..
A andlise estabelece o grau de acidez do solo e
indica como corrigir o ph por meio da calagem.

3 — Situagao geral do solo — O plantio direto
dispensa a aracgao e a gradeacéo do solo, o que
representa grande economia para o produtor
com o uso de maquinas e ajuda a conservar o
solo protegendo-o da erosdo. Porém, é neces-
sério respeitar a declividade do terreno. Areas
muito acidentadas nédo sdo viaveis para o plan-
tio direto.

4 — O plantio — No plantio direto, no é removi-
da a camada vegetal, o plantio é feito sobre a
cultura existente, que deve estar com altura
méaxima de 50 centimetros. Munida de um dis-
positivo especial, a plantadeira puxada pelo tra-
tor corta a graminea, abre o sulco, deposita adu-
bo, libera a semente e fecha o sulco. A area plan-
tada pode ser identificada pelas linhas de corte
da plantadeira. Na S&o Joao foi utilizada a se-

VANTAGENS PARA O PRODUTOR

O engenheiro agronomo Edson Martinho de Souza, da empresa Lauzinho, enumera as

vantagens do plantio direto do milho:

m Custo-beneficio — O produtor gasta menos com maquinas e com a conservacgao do solo,
melhora a produtividade da cultura e conta com a ajuda da palhada para a conservagéo e

umidade do solo.

m Economia de insumos — Calcula-se que, ao longo do tempo, haja uma economia significa-
tiva no uso de insumos. E bom lembrar que os insumos representam cerca de 48% do custo

da cultura.

m Economia no plantio

— No sistema de plantio direto, que dispensa aragao e gradeacéo, o

produtor ir4 gastar cerca de R$ 180,00 com maquinas, enquanto no plantio convencional o

custo é de R$ 350,00 por hectare.

mente de milho hibrido AG1051, da Monsanto.

5 — Dessecagdo — Consiste em dessecar a gra-
minea existente e evitar a rebrota. S&o utiliza-
dos dois herbicidas. Para a dessecacao do que
existe no solo é utilizado o herbicida p6s emer-
gente Roundup; para impedir a rebrota, o pro-
duto é o herbicida pré emergente Provence e o
produto Decis Ultra 100, que ir4 controlar a la-
garta.

6 — Primeira pulverizagdo — O milho ird germi-
nar em cerca de oito dias ap6s o plantio. Quan-
do a cultura atinge de 12 a 15 dias da germina-
¢do é feita a primeira pulverizagéo para o con-
trole de lagartas com os produtos Decis Ultra
100 e Certeiro (um produto fisiolégico).

7 — Primeira adubacédo — Aos 18 dias de cober-
tura é feita a primeira adubagéo, de acordo com
a recomendacédo da andlise quimica do solo. A
adubacéo na Fazenda S&o Jo&do serd um com-
posto de nitrogénio, fésforo e potassio.

8 — Segunda pulverizagdo — Ap6s 25 dias da
germinagdo é aplicada uma segunda pulveriza-
¢ao utilizando os produtos Larvin, Zinco Super,
Broadacre Mn, Nativo e Attache. As pulveriza-

¢oes sdo feitas para garantir a sanidade da cul-
tura e o seu equilibrio nutricional.

9 — Colheita — Apds a segunda pulverizagao,
entre 90 e 100 dias da germinag&o, podera ser
feita a colheita. A semente hibrida utilizada na
S&o Jodo tem capacidade de produzir 40 a 50
toneladas por hectare a um custo de R$ 32,00 a
tonelada.

10 — Apos a colheita — Toda a cobertura vege-
tal é mantida. Deve-se intercalar o plantio de
milho com uma cultura de sorgo forrageiro ou
aplicar uma adubacéo verde (nabo forrageiro,
feijdo guandu, mucuna preta ou outra forragei-
ra). Apos a colheita do sorgo ou a incorporagéo
da forrageira, o objetivo é obter palhada para
proteger a camada superficial do solo.

11 — A cada quatro anos — Deve-se fazer o ma-
nejo de escalificacéo do solo. Esse procedimento
ird desagregar as particulas do solo, melhoran-
do a sua porosidade e densidade.

12 — Novo plantio direto — Depois de quase
cinco meses de descanso do solo, o produtor
podera repetir todo o processo de plantio direto
do milho.

MADEIRAS TRATADAS, FLORESTA PRESERVADA.
: USITRATA

Madeira direto da usina
_ Mourdes - caibros
i[ Esteios - vigas (roligas)

Eucalipto tratado em autoclave

(12) 3974-8176
9157-7294
9157-7648

Rodovia dos Tamoios, km 52 - Bairro Canoas - Paraibuna/SP
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retrospectiva

O que foi noticia em 2007

JANEIRO

m Com excesso de leite disponivel no mercado,
o Departamento de Vendas e Marketing da Co-
oper espalha milhares de cartazes (foto) nos
pontos-de-venda para ressaltar o grande dife-
rencial do leite Cooper: a qualidade.

FEVEREIRO
m A revista Coope-
rando mostra as
novas embalagens
do logurte Cooper
sabor péssego (fo-
to) e da Manteiga
Extra Cooper .

m A diretoria da Co-
oper divulga o Estatuto Social da entidade, do-
cumento que contém todas as regras para o fun-
cionamento da Cooperativa, bem como os direi-
tos e deveres dos associados.

| [ I I m A Cooper implan-

ta uma novidade: o
sistema de coleta
seletiva de lixo

(foto). Grandes cole-
tores de pléastico
acondicionam o lixo
sélido produzido na
empresa. Os de cor
azul sdo destinados ao lixo reciclavel, enquanto
os de cor verde contém o lixo orgéanico.

MARCO

= No dia 17 é realizada assembléia (foto) reu-
nindo os associados da Cooperativa. Foi apro-
vada a prestacé@o de contas da diretoria e elei-
tos os novos membros do Conselho Fiscal para
0 exercicio de 2007. Associados que completa-
ram 25 ou 50 anos de Cooper receberam home-

nagem.
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m A revista Cooperando publica reportagem es-
pecial abordando a questéo da violéncia no cam-
po. O assunto ganhou importancia depois que o
associado Kanroku Yoshida , de Jacarei, foi as-

sassinado com um tiro quando caminhava em
seu sitio.

HACCP, sigla em inglés para o programa de
analise de perigos e pontos criticos de controle.
m Chega a vez do Requeijdo

Cremoso Cooper (foto) apre-

ABRIL

m Comeca, no dia 1° de abril, o periodo de for-
dustrial sdo reunidos no auditério para uma pa-
lestra de reforco ao programa Boas Préticas de
macon.

MAIO

®m [niciado em

1947, o Servico

pleta60anos.No ! .

inicio, o leite era

32 veiculos per-

correm 0s principais municipios da regido de S&do

m A Cooper anuncia a implantagdo de mais um
programa de qualidade na empresa. Trata-se do
m A Fabrica de Racdes Cooper comemora dez
anos de funcionamento.

sentar sua nova embalagem (‘n____)
em pote de 200 gramas. Y
magao de cotas na Cooper.

® No dia 19, todos os funcionarios da Area In-
Fabricacdo (BPF). A palestrante foi a técnica
em laticinios Camila Freguglia, da empresa Ge-
® Tem inicio no dia 1° a campanha de vacina-
¢ao contra a febre aftosa .

Domiciliar Coo-

per (foto) com-

entregue em car-

rocinhas. Hoje,

José dos Campos levando toda a linha de pro-
dutos Cooper.

m A Cooper reline os produtores associados para
assistir a duas palestras sobre Boas Praticas
na Producdo (foto). A atividade € uma exigén-
cia da Instru¢cdo Normativa n® 51, que objetiva
melhorar a qualidade do leite produzido no Bra-
sil. O foco das palestras foi a salude dos reba-
nhos e também a higiene na ordenha.

m Cerca de 60 profissionais que trabalham na
distribuicdo dos produtos Cooper assistem, no
dia 4 de maio, a uma palestra sobre Boas Prati-
cas de Distribuicdo .

JUNHO

m Na sequéncia da implantagdo de programas
de qualidade e higiene na Cooper, a empresa
passa a proibir o ato de fumar em todas as
suas instalagdes. A medida é uma exigéncia dos
ministérios da Saude e da Agricultura.

JULHO

m A Cooper marca presenga na Fapija 2007 ao
promover o IV Torneio Leiteiro Cooper/Fapija
Associados da Cooper também fizeram suces-
so nas exposi¢coes de gado girolando e de gado
holandés da Fapija.

m Novas embalagens de produtos Co-
oper no mercado. Desta vez ganharam
novo layout os leites Cooper
homogeneizado (foto) e tipo
B em saquinho, que passa-
ram a trazer uma mensagem
de incentivo ao aleitamento
materno exigida pela legisla-
¢do. O logurte Cooper de morango
(foto) mudou totalmente, ganhando
novo rétulo aderente e embalagem em
garrafa plastica de 900 gramas.

AGOSTO

m Depois de completar
dez anos de funciona-
mento em margo, a Fa-
brica de Racdes Cooper
atinge o pico de produ-
cao (foto) para acompa-
nhar o crescimento da
demanda de mercado.

m O site da Cooper na
internet é remodelado. i
Além de ficar mais atrati- ——
VO para o usuario, ganha
novas se¢des, como a de

culinaria. A revista Coo-

perando ganha um novo

formato no site, podendo ser “folheada” em to-
das as paginas.

m No dia 5 de agosto, a Cooper recebe a visita
do jornalista norte-americano  Paul Blustein.
Ele entrevistou o presidente da Cooper Benedi-
to Vieira Pereira e mais trés associados. O ma-
terial servira para o livro que o jornalista esta
escrevendo sobre a situagdo mundial do livre co-
mércio e sobre os subsidios ainda praticados
pelos paises ricos.

SETEMBRO

m No dia 20 de setembro, com o treinamento de
Boas Praticas de Laboratério , a Cooper fecha
o ciclo de implantacdo das Boas Praticas na
entidade.




FOTOS JOAO TEODORO / ARQUIVO TEXTUAL

= Em promog&o conjunta com a empresa Bayer,
a Cooper indica a Apae — Associagao de Pais e
Amigos dos Excepcionais, de Sdo José dos
Campos, para receber 170 quilos de produtos
Cooper (foto).

OUTUBRO

m Entre os dias 3 e 5, a Cooperativa participa da
Fenacoop/2007 , em Sao Paulo. A feira reuniu
70 expositores, em sua maioria cooperativas. O
estande da Cooper ficou localizado no Pavilhdo
do Leite, onde estavam todas as empresas que
fornecem para o programa Viva Leite, do gover-
no de Séao Paulo.

mDel5a19 a
Sipat — Semana

Interna de Pre-

vencao de Aci-

dentes (foto)
mobiliza todos
os funcionarios
em torno dos cui-
dados com a
saude.

® Mais produtos ganham novas e modernas em-
balagens: o leite Cooper tipo B (foto) e o leite
Cooperlight (foto) em caixinha, além do Queijo
Minas Frescal Cooper .

NOVEMBRO

® O més inteiro é usado para a campanha de
vacinagao contra a febre aftosa e a raiva .

m O Departamento de Vendas e Marketing iden-
tifica um aumento expressivo nos pedidos de
ades&o ao Servigo Domiciliar Cooper  (SDC)
através do site da Cooper na internet.

DEZEMBRO

mDe 1l al4 séofeitasasen-

tregas de cestas de Natal, do

calendario Cooper (foto) e

do retorno a que tiveram di-

reito os associados. VST .

m Dia 15 é a vez de funciona- =5 =

rios, carreteiros e distribuido- a—-j!-!‘fw
. R

res, acompanhados de fami- .

liares, participarem da confraternizagdo de fi-

nal de ano.

AN

AMICIL

_v_

Tecnologia em
alimentacdo animal

f

PRODUTOS VETERINARIOS
AMICIL S/A

INDUSTRIA, COMERCIO E IMPORTAGAO

R. Ministro Hipdlito, 600 — Bairro Cidade Aracilia
Cep 07250-010 — Guarulhos — SP
Fone (0Oxx11) 6480-1077 — Fax: (0xx11) 6480-3324
e-mail: amicil@uol.com.br

' KERA-SIEY

www.kerabrasil.com.br = (54) 2527-3124

= fdiminul a perda do valor energélico da cana
= mantdm boa patalabilidade na siagem

= melthor conversio alimentar

= malor ganho de peso @ producdo de feite

= makor estabilidade da sitagem no cocha

= rpduz o crescimenio de lungaos & leveduras, evitando pordas de
matéria seca por lermentagiies indesejivels (produgdo de dlcoal)

= melhora a digeslibilidade da silagem de cana
= iroparciona malar Ingestda da silagem pelos animais

= |mpade a lormagdo de micoloxinas, gragas 4 produgde de dcido propitnico
= gumenia g guaniidade de proteina dizponivel

+ maior digestibilidade & pataizhilldade

= malor estabilidade da gilagem no cocho

= malor ingestio de matéria seca

Inoculante para Silagem é
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QUEM QUISER | '._' '

QUE COME OUTRA

Amigdo

No funeral de um pedo de
obra, um sujeito, desco-
nhecido da familia, chora-
va copiosamente. De re-
pente a vilva se aproxi-
ma dele e pergunta:

— Jod&o era seu amigo?

— Amigo? Jodo era como
um irm&o pra mim! Ele me
adorava.

A esposa de Jodo abra-
GOU 0 MOGO, que prosse-
guiu:

— As Ultimas palavras dele
foram ditas pra mim...

— E mesmo? — perguntou
ela, curiosa. — E quais fo-
ram essas palavras?

— Jodo, ndo mexe no an-
daimeeeeeeeee...

Tomando umas...

Final de uma longa ma-
drugada onde aqueles
dois amigos ja tinham be-
bido todas. Todas e mais
um pouco! E eles iam
cambaleando pela calca-
datentando achar o cami-
nho de suas casas. Diz 0
primeiro:

— Acho melhor a gente to-
mar um taxi.

E o segundo responde:
—Vaivocé. Eu ndo aguien-
to beber mais nada...

CLASSIFICADOS

DO COOPERADO

Touros / vendo - Holandés PB,
Girolando Y2 sangue e ¥ de san-
gue, Nelore, Simental. Tratar pelo
fone 9124-0000.

Jodo Bosco (esq.) e a equipe do Mercadinho Vila Maria

REVENDEDOR

Negocio de familia

amilia unida, trabalha

unida. Esta é a filoso-
fia do comerciante Joéo
Bosco Machado. Nascido
em S&o José dos Campos
ha 44 anos, ele resolveu
abrigar toda a familia em
dois mercadinhos de bair-
ro.

No Mercadinho Ra-
mos Machado, na Vila In-
dustrial, trabalham sua
esposa Maria Elizete e a
filha Elisangela. E, ha cerca de um
meés, foi inaugurado o Mercadinho
Vila Maria, no tradicional bairro
proximo ao centro da cidade, onde
ficam as filhas Erika e Ellen, além
da sobrinha Lucinda. Jodo, é cla-
ro, trabalha nos dois estabeleci-
mentos.

Segundo o comerciante, a de-
ciséo de manter um mercadinho na
Vila Maria ocorreu em fungéo do fe-
chamento do mercado que existia
no mesmo ponto. “A populagéo ia
ficar sem atendimento, por isso a-
chei que seria um bom investimen-
to”, explica Jodo, que reformou to-
do o ponto e instalou um mercado
moderno, composto também de
padaria, agougue e setor de horti-
fruti.

O maior diferencial que Jodo
destaca em relac@o aos grandes

Fachada do Mercadinho Vila Marie;- -

R

supermercados esta na qualidade
do atendimento. “Aqui, estamos em
contato direto com a freguesia, sa-
bemos o que cada um gosta de
comprar, podemos atender me-
lhor”, compara. “Outra vantagem é
0 consumidor poder comprar em
pequenas quantidades, na hora
que desejar. Tenho clientes que
vém até quatro vezes por dia para
comprar comigo.”

O Mercadinho Vila Maria ofere-
ce praticamente a linha completa
dos produtos Cooper — leites B, C
e Cooperlight, queijo, iogurte, re-
gueijao e a bebida lactea Lac Mix.

® Mercadinho Vila Maria — Rua Minas
Gerais, 329 — Vila Maria — S&0 José dos
Campos —fone 3941-2247. Funciona de
segunda a sabado das 7h as 20h e, aos
domingos e feriados, das 7h as 13h.

FOTOS JOAO TEODORO / TEXTUAL

aniversariantes
COOPERADOS

JANEIRO (22 QUINZENA)

Dia 16: Sebastido Rosa dos San-
tos. Dia 18: Edmauro Nogueira do
Amaral. Dia 19: Adriano Ribeiro
de Oliveira; Eliton Sebastido de
Almeida. Dia 20: Benedito Sebas-
tido de Sousa. Dia 23: Carlos Al-
berto Alvarenga. Dia 24: Alvimar
Campos de Paula. Dia 25: Alba-
no José de Paula Santos; Airton
Marson Junior. Dia 26: Mauro
Andrade da Silva. Dia 28: Nica-
nor de Camargo Neves Neto. Dia
30: Marlene Marques Romano
Neves.

FEVEREIRO (1* QUINZENA)
Dia 1°: Ronaldo de Magalhées
Castro. Dia 4: Ant6nio Pessoa de
Morais. Dia 7: Ant6nio Santiago
Silva Filho. Dia 9: Luiz Augusto de
Souza Neto.

FUNCIONARIOS

JANEIRO (22 QUINZENA)

Dia 16: Maciel Rodrigo da Silva;
Eduardo Henrique S. de Barros.
Dia 18: Valderi Marcondes Capu-
to. Dia 21: Waldik Acécio de Me-
deiros. Dia 30: Sandra Ap. do
Nascimento Rizzo; Thiago Rodol-
fo da S. Amaral, Sabrina Gaiozo
de Andrade.

FEVEREIRO (1* QUINZENA)
Dia 2: Amanda do Carmo Moraes.
Dia 4: Sérgio Aparecido Moreira;
Tissiana Pereira Coppini. Dia 9:
Liovaldo Militdo da Silva; Abel de
Morais. Dia 11: Oliveira Pereira da
Silva. Dia 12: Pedro Carlos Ma-
cedo. Dia 14: Adriano Gomes
Dias.

QUEM PRODUZ UM GRANDE ALIMENTO MERECE RECEBER A MELHOR NUTRICAO.
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Para que a vaca leiteira produza com sadde, & importante promover uma suplementagao
alimentar adequada. O Movo Bovigold e o Lactobovi Top fornecem nutrientes que
suprem as deficiéncias de minerais e vitaminas da vaca leiteira, gerando otimos indices
de producao, reproducio e melhorando a gqualidade do leite,

Al
TORTUGA
\ 4

Mais tocmobegia. Mais resultados,
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COOPERATIVA DE LATICINIOS DE SAO JOSE DOS CAMPOS

RANKING / PRODUTOR LITROS / MES RANKING / PRODUTOR LITROS / MES

1°  Augusto Marques de Magalhaes (Cagapava) 78.703 1° Ivo Bonassi Junior (Brasopolis) 23.256

2°  Airton Marson Junior (Cacapava) 73.572 2°  Mauro Andrade da Silva (S&o Sebastiao) 13.524

3> Fazenda Itapeva Agropecudria Ltda. (Jacarei) 45.301 3% Plauto José Ferreira Diniz (Cacapava) 13.522

4°  Angel Guillem Moliner (Jacaref) 36.118 4°  Geraldo Peretta (Cacapava) 13.504

5% Fazenda Ferreira (Tremembé) 33.612 5% José Veronez (SJCampos) 10.777

6° Hissachi Takehara (Jacarei) 30.289 6° Alexandre Ramos Ferraz (Paraibuna) 10.508

7°  Benedito Vieira Pereira (SJCampos) 29.406 7°  Mauro Donizette Leite (Caraguatatuba) 10.172

8% Igor Alfred Tschizik (Paraibuna) 27.968 8° Maria Tereza Corra (SJCampos) 10.044

9°  Carlos Alberto Alvarenga (Cagapava) 25.734 9°  Antonio de Paula Ferreira Neto (SJCampos) 10.040
10° Alexandre Racz (Cagapava) 25.611 10° Antonio Simdes de Jesus Neto (Jacaref) 8.869
11°  Eduardo Mendes (Natividade da Serra) 24.341 11°  José Carlos Pereira da Silva (SJCampos) 8.701
12° Cia. Agricola Santa Eudoxia (Santa Branca) 24.120 12°  Cicero de Toledo Piza Filho (Paraibuna) 8.479
13° Carlos Kanji Yoshida (Jacarei) 23.274 13°  Orlando Rodrigues Muniz (Cacapava) 8.412
14°  César Fernandes (Igaratd) 22.962 14°  Adilerso Fonseca de Miranda (Cagapava) 8.225
15°  Olavo Alves de Souza (Tremembé) 21.645 15°  Antbnio Otavio de Faria (Natividade da Serra) 7.802
16° Renato Traballi Veneziani (SJCampos) 19.932 16° José de Souza Rodrigues (Paraibuna) 7.631
17°  Celso Borsoi Berti (Cacapava) 16.840 17°  Sebastido Rosa dos Santos (SJCampos) 7.622
18° José Afonso Pereira (Jacarei) 16.809 18° Reinaldo José Gerasi Cabral (Paraibuna) 6.942
19°  Rodrigo Afonso Rossi (Cacapava) 16.406 19° Brasilina Barbara de Oliveira (Caraguatatuba) 6.906
20° Mario Moreira (SJCampos) 15.399 20° Riscala Benedito Neme (SJCampos) 6.794
21° José Edvar Simdes (Jambeiro) 15.089 21° Sebastido Vitorio da Silva (SJCampos) 6.652
22°  Marcus Vinicius Pinto da Cunha (Jacaref) 13.867 22° Norival Pereira Andrade (Paraisopolis) 6.521
23°  José Carlos Intrieri (Jambeiro) 13,516 23°  Joseé Francisco Rodrigues — espdlio (Paraibuna) 6.310
24°  José Reno Barreto (Jacaref) 13.487 24°  Luiz Antonio Longato (Guararema) 5.732
25°  Rogério Miguel (Santa Branca) 13.219 25° Ivan José Moreira de Sousa (Cachoeira de Minas) 5.354
26°  Luiz Alberto Duarte Loureiro (Taubaté) 12.344 26° Benedicto Pires de Albuquerque (Jacarei) 5.295
27°  Sylvio dos Santos (Monteiro Lobato) 10.832 27°  Alvimar Campos de Paula (Cacapava) 5.282
28° Bréaulio Souza Vianna (Natividade da Serra) 10.713 28° Milton Martins Coelho Jlnior (Guararema) 5.133
29° Maria Eurosa Diogo da Costa (Igarata) 10.581 29°  Messias Rangel Camargo (Paraibuna) 4.964
30° Claudio Miller (SJCampos) 10.446 30° Coop. Escola ETE Conego José Bento (Jacaref) 4.939

MOUROES ALPINA. | PAU PRA TODA OBRA.

Madeiras de eucalipto com a garantia do tratamento em autoclave.

#£ Mourdes, esticadores e
palanques para currais Madeira serrada sob encomenda

e | £ Esteios, linhas e caibros rolicos :
“ £ Postes para eletrlflcagao interna gz AL P I N A

I N I o5

DURABILIDADE GARANTIDA Rod. dos Tamoios, 3524 V. S&o Bento - SJCampos (0xx12) 3923-5201
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B4 30 anos djudande

vOCe d realiz_ar 05 SCLS sonho.s.

VINAC

consorcios

0800 -770 7811 www.vinac.com.br

Av. Cassiano Ricardo, 441 - Jd. Aquarius - Sdo José dos Campos - SP - CEP 12240-540



