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mensagem

DIA-A-DIA

NOTICIAS DE INTERESSE DO PRODUTOR

CONSCIENTIZACAO, O PRIMEIRO
DEVER DO BOM COOPERADO

pratica cooperativista, embo-
ra ainda pouco divulgada, é
uma atividade econémica de
grande importancia, exercida em
todos os cantos do planeta. No ano
de 2006, para que se tenha uma
idéia, apenas no estado de Sao Pau-
lo, 2,8 milhées de pessoas estavam

By

saber qual sera o preco que re-
cebera pela sua producao antes
de entrega-laa cooperativa. Ora,
se ja sabemos que uma coope-
rativa ndo “compra” a produgao
do associado, é claro que o va-
lor desta producdo somente sera

JOAO TEODORO / ARQUIVO TEXTUAL

filiadas a algum tipo de cooperativa.

Sendo uma forma tao comum e vantajosa
de associagdo, o cooperativismo bem que
merecia ter seus principios filoséficos mais
difundidos na sociedade. E, por que nao, en-
tre os préprios membros de cooperativas. Di-
zemos isto porque, sendo um modelo de as-
sociativismo relativamente antigo, nascido na
Inglaterra em 1843, seus pioneiros certamen-
te terdo tido melhor conhecimento de como
funciona o sistema do que muitos elementos
que hoje estao associados a uma entidade
desse género.

O principio mais importante do coopera-
tivismo, que todos precisam compreender, é
o de que, ao associar-se a uma cooperativa,
o novo membro do grupo buscou uma for-
ma de unido, e ndo de competicdo com seus
pares. Além disso, esta unido devera basear-
se na mais ampla colaboragao e participacao
do associado nos destinos da sua entidade.

Um dos equivocos mais comuns, no caso
de uma cooperativa de laticinios como a nos-
sa Cooper, é o produtor associado imaginar
que “vende” sua producdo para a cooperati-
va. Na verdade, uma cooperativa como a
nossa recebe o total da producéo de cada as-
sociado, beneficia esta producio transfor-
mando-a em produtos competitivos no mer-
cado e, no final da operagao, distribui a re-
ceita de acordo com a produgao entregue
pelo cooperado. Concluido o exercicio con-
tabil, as sobras — ou seja, o que nao foi gasto
em distribuicdo ao produtor nem em investi-
mentos na entidade — sao igualmente distri-
buidas para os associados, de acordo com a
producao de cada um deles.

Esse mecanismo explica muitas coisas.
Uma delas é a impossibilidade de o produtor

conhecido depois que os produ-
tos forem colocados no mercado, vendidos
e recebidos. Feita esta operagao, sera possi-
vel sabermos qual o resultado obtido pela co-
operativa e, por conseqiiéncia, pelos coope-
rados.

E por isso que uma cooperativa bem ad-
ministrada da maior retorno aos associados
que uma mal administrada. Basta uma breve
pesquisa para termos uma idéia de quantas
cooperativas de laticinios tiveram suas por-
tas fechadas nos dltimos 20 anos, ou ainda
foram incorporadas por entidades maiores.
Nesses casos, quem perdeu foi o conjunto
de associados, pois o patriménio de uma co-
operativa nada mais é que o patriménio de
cada um de seus membros.

Nesta edicio da revista Cooperando, es-
tamos falando de cooperativismo. E preten-
demos prosseguir com este assunto nas pré-
ximas edicoes. A reportagem deste més mos-
tra a necessidade de uma maior conscienti-
zacao de cada um dos associados. Esta cons-
cientizacao passa por um primeiro ato: o co-
nhecimento profundo do nosso estatuto so-
cial, que fica a disposicao de cada produtor
quando se associa a nossa entidade. A leitura
atenta de seu conteldo mostra claramente
os direitos e deveres de cada um perante a
sua entidade.

Esta conscientiza¢do é a contribuicao mais
importante que vocé podera dar a sua coo-
perativa. Unidos, conscientizados e determi-
nados na busca de um mesmo objetivo, se-
remos mais fortes e bem-sucedidos. Separa-
dos, divididos, seremos fracos. Esta é a base
do cooperativismo.

Benedito Vieira Pereira
DIRETOR-PRESIDENTE
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PLANTAS QUE CURAM

ROMA

A romd é uma fruta com
sementinhas brilhantes de um
vermelho alegre. A planta
pode atingir até 4 metros de
altura. Para fins medicinais,
tem propriedades vermifugas,
adstringentes e diuréticas.

As casquinhas de dentro
da fruta séo usadas num cha
contra diarréia. Sua casca
serve para acabar com ver-
mes intestinais e também
para casos de amigdalite.

Como vermifugo: Ferver por
10 minutos, em 1 copo de
agua, de 4 a 6 gramas do p6
do tronco, da raiz ou do fruto.
Tomar o preparado dividido
em 3 a 4 por¢Bes no espaco
de 1 hora. Ap6s 1 hora da ul-
tima porcao ingerida, deve-se
tomar um purgante. N&ao re-
comendado para criangas
com menos de 12 anos. Obs.:
Para tratar gatos e cachorros
deve-se usar de 5 a 20 gra-
mas da casca. Toxicologia:
ndo exceder a dose indicada.

m As indicagOes desta coluna sé&o retira-
das de sites especializados na internet
e tém como objetivo divulgar o poder
curativo das plantas, ndo devendo ser
encaradas como prescri¢ao de uso. Em
caso de duvida, consulte um médico.

Cooperativa de Laticinios de Séo
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MARKETING

A embalagem do iogurte de
péssego ganhou um belo visual

PRODUTOS GANHAM
NOVA EMBALAGEM

Ja esta no mercado a nova
embalagem em saquinhos individuais
de 130 gramas do logurte Cooper
sabor péssego . O consumidor pode
adquirir a bandeja contendo seis
unidades. Outra novidade é 0 novo
layout da embalagem da Manteiga
Extra Cooper sem sal.

Os dois produtos agora
acompanham a mesma identidade
visual dos leites e outros derivados

da marca Cooper, que passaram por
um processo de modernizacao
recentemente.

0 novo layout da manteiga extra sem sal

DIRETOR-PRESIDENTE
Benedito Vieira Pereira

DIRETOR COMERCIAL
Ivo Bonassi Junior

DIRETOR DE PRODUCAO
Custédio Mendes Mota

DIRETORES VOGAIS
Rodrigo Afonso Rossi
Jorge de Paula Ribeiro
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Trato é trato

Mais de meio século de harmonia total
no casamento. Dai ele morre e, ndo de-
mora muito, ela também. Os dois vao para
o céu. Ela encontra o marido e corre até
ele:

E ele responde:
— Né&o vem nao! O trato foi “até que a
morte nos separe”! Vaza!

Pequena ajuda

O caipira subiu em um taxi no Rio de Ja-
neiro, uma reluzente Mercedes, e foi logo
perguntando:

— Mogo, pra que serve aquela estrelinha
ali na ponta?

E o carioca, gozador:

— Aquilo ali ¢ uma mira! Quando eu que-
ro atropelar uma pessoa, eu miro na es-
trelinha e pumba!

Ao perceber o olhar assustado do caipi-
ra, o carioca continuou:

— Quer ver s6? Ta vendo aquela mulher
ali...

E acelerou o carro em direcdo da mulher,
s6 que na hora H ele desviou...

Bumba!

— Ué? Que barulho foi esse? — perguntou
0 motorista, assustado.

— Ora, se eu ndo abro a porta o senhor ia
errar a mulher!

Morreu de qué?

Dois caipiras se encontram.

— Vocé soube que o Belarmino morreu?
— pergunta o primeiro.

— Nao! Morreu de qué?

— Catarata!

— Catarata? Mas que eu saiba catarata
nao mata!

— E... mas empurraram ele!

osé dos Campos www.cooper.com.br
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ENTRE EM 2007
COM VANTAGENS.

Sistema de Parcerias I

(1 Sistema de Parcerias Aussel
coloca & disposicao dos seus mais de
100 mil beneficiarios virios senvigos
aferecidas pelos parceiros da Aussel a
preco |usto e com qualidade
comprovada Voce e sua familia lerdo a
disposicao servigos de saude,
assistencia juridica e muitas outras
facilidades

Lider de mercado!

E ndo se esgueca: o pacole de
vantagens Aussel engloba o Servico
Funmerario ¢ o Auxilio ao luto,
segmentos em que a Aussel @ lider
absoluta de mercado,

Por apenas

vocd, issociado ou funchondrio da Cooper,
terd acesso o todas estos vantagens.

www.aussel.com.br

Informe-se hoje mesmo:
Na Cooper, com Marlene.

Ou com Rubens, na Aussel,
pelo fone (12) 3943-5333




especial | cooperativismo [1]

TUDO ESTA NO ESTATUTO

Toda a vida da Cooperativa
de Laticinios de Sao José
dos Campos é regulada pelo
Estatuto Social. E importante
conhecer o seu conteudo,
pois ele € um guia seguro
para o bom exercicio do
cooperativismo. Nesta
edicao, a Cooperando
mostra as linhas gerais do
Estatuto e as bases da
filosofia cooperativista

sociedade cooperativa é uma so-

ciedade formada por pessoas com

objetivos comuns, onde cada coo-
perado tem direito a um voto, ndo impor-
tando o volume ou valor de seu produto.
Isto vale para uma cooperativa de produ-
¢d0, como é o caso da Cooper.

Em outras modalidades de cooperativa,
como de servigos, de crédito, de trabalho,
etc., o critério deve ser o mesmo. Nio é o
capital quem manda — como acontece nas
sociedades anénimas —, pois quem manda é
o individuo. Ao ingressar em uma coopera-

; ulf;,g,&

COOPERATIVA DE LaTIC|
A TICi
DE SAO JOSE pos cm?&%ﬂ

ESTATUTO SOCIAL

tiva, é estabelecido ao interessado

um valor de capital, chamado “capital a rea-
lizar”, que é subscrito em cotas/partes cujo
valor é estimado conforme o volume de pro-
ducéo do pretendente. Esta forma de ingres-
so é estabelecida no Estatuto Social de cada
entidade.

Um exemplar do

Estatuto Social é

entregue a cada novo
associado da Cooper.Ele
contém todas as regras
para o funcionamento da
entidade, bem como os
direitos e deveres dos
cooperados

NO BRASIL
No Brasil, a lei n°® 5.764 de
1971, que rege as cooperativas,
dispoe a obrigatoriedade de que
cada tipo de cooperativa tenha
o seu Estatuto Social.

A constituicdo de uma cooperativa deve
obedecer aos regulamentos dessa lei quan-
do da criacdo do seu Estatuto, que ira vari-
ar de acordo com o ramo de atividade que
a entidade se propde explorar.

VEJA NA PROXIMA EDICAO: OS DEVERES E DIREITOS DO COOPERADO

Crédito rural é a sua melhor opcdo. Veja porqué.

Mo BANCO REAL / AEN AMRO BAKK voch tem acessg
05 financiamentos de que precisa em condigBas
diferenciadas, S50 tas o juros adequados 30 sau padll
0s financiamentos destinadas a0 cuslsio agricola

05 que serap aplicados em investimanics na agriculbura

530 bons exemplos do que o REAL / ABN AMAD pode fazar

para fprmar uma parcaria solica com yock. (Conlira

eernplos i linha de firanciamento rural na tabald a0 lado.)
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EXEMPLOS DE FINANCIAMENTDS

TIFG X MODALIDADE CUSTEID
GADO DE CORTE ﬂ‘ggmﬁ
WL TR MINIAD AE 10.000,00 TAND
LTI MAXIRACI RS B0L000.00

PAACELAS
BADD DE LEITE
WALOR MINSD RS 10.000,00 W
NAILCIF RAAXINAC L 9L 0NN 00 B ARENCIA 3 MESES

Frmnciarnanies Fusis gare Castag @ |rvestinemin Pesddio com s e A 775 62 a8

S § bl o aprivegD o oM, HE s i s, [F § g (ki ra e Consaie-nos

Comde com g REAL / ABN AMRD
hoje mesmo. Visite nossa gerente
no Posta Cooper a descube
i & melhores opghes para lazer
g 05 5805 planos virarem realidada.

2 PAACELAS,

SENDO 5%

WO 17 MO

E50% WO T AND

PRRCELAS

{2 ANDIS) AN AMRD

CARENCIA 3 MESES

Farendy mads gue o possived



TALEWT

F1 Master
4x4.
Para veiculos
movidos
a adrenalina.

O ESTATUTO SOCIAL DA COOPER

O Estatuto Social da Cooperativa de Laticinios de S&do José dos
Campos tem a seguinte composi¢ao:

Capitulo |
» Artigos 1° ao 6° — Definem os objetivos da sociedade e as condigdes para o
individuo associar-se.

Capitulo Il
» Artigos 7° ao 15° — Tratam da formagao, integralizacéo e retirada do capital
social nos casos previstos.

Capitulo Il

» Secdo | — Trata das condi¢Bes de admissao do associado.
» Secdo Il — Aborda os direitos do associado.

» Secdo Il — Abrange os deveres do associado.

» Secdo IV — Trata dos casos de exclusdo do associado.

» Secédo V — Trata dos casos de eliminagéo do associado.

) O lubrificante que
Capitulo IV melhora o desempenho

» Secdo | — Contém as disposi¢des gerais para a realizacdo das assembléias. e aumenta a

A assembléia, diz o estatuto, é o “6rgao soberano de administracdo da Socie- i e

dade’. vida Util do motor.

» Secdo Il — Define os processos de votagOes e de eleigbes de dirigentes da

entidade. 5¢ Ini deria ter feit

» Secdao lll — Trata do regulamento para a realizagéo das assembléias ordina- 7 8 paine poonke 'E’_'_ iy

i F1 Master 4x4. Um lubrificante

» Secdo IV — Define a realizagdo de assembléias extraordinarias. desenvolvido especialmente para

motores mais potentes e que sdo

Capitulo V muito mais exigidos. Ele ndo sé

» Artigos 41° ao 53° — Regulam a forma de administracdo da entidade. melhora o desempenho como reduz
. o desgaste das as, e ainda

Capitulo VI 3 b

prolonga a vida 0til do motor. Passe

. o o _ Def - .
> Artigos 54° ao 57 Definem a composigéo e competéncias do Conselho iy posts Trirnga € bos aventira.

Fiscal.

Capitulo VI

> Artigos 58° ao 63° — Definem as regras para a realiza¢do do Balan¢o Geral,
bem como a formagao e destinacéo das sobras liquidas e reservas da socieda-
de.

Capitulo VIII

» Artigo 64° — Relaciona os livros obrigatérios que a entidade deve manter: de
Matricula; de Atas das Assembléias; de Atas da Diretoria; de Atas do Conselho
Fiscal; de presenca dos Associados nas Assembléias; de Registro de Chapas;
de Atas de Posse da Diretoria; e outros livros fiscais e contabeis obrigatorios.

Capitulo IX
» Artigos 65° ao 68° — Finalizam o Estatuto Social com as disposicdes gerais

e transitorias. ‘ﬂ ,pl'rﬂﬂgﬂ|

Apnixonades por carmn coma bodo brosdsin,
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Produtos

ISCA MIX-S
PIKAPALU "i
{SULFLURAMIDA)

" FORMICIDA
Liauioo
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cooperativa

A COOPER PRESERVA
O MEIO AMBIENTE

As noticias mais recentes sobre os terriveis
impactos ambientais que a acdo do homem esta
provocando em todo o planeta reforcam ainda
mais 0 compromisso que todos devemos ter com
a defesa do meio ambiente. Na Cooper, esta pre-
ocupagao € antiga. Em todas as atividades exer-
cidas na entidade, o impacto ambiental é cuida-
dosamente verificado.

Esta preocupacdo deu origem a algumas
medidas bem-sucedidas na protecdo ao meio
ambiente. A mais importante, sem dulvida, é a
estacdo de tratamento de efluentes da usina de
Sao José. Por ela passam todos os residuos li-
quidos que séo lancados na rede publica. A
Cooper trata e monitora esses residuos conti-
nuamente.

Outra acéo importante é a auto-suficiéncia
da empresa em relagdo a 4gua que consome,
gracas a dois pogos semi-artesianos. A agua é
clorada e tem sua qualidade acompanhada de
perto.

Também em relagdo a energia elétrica, a
Cooper contribui para a preservacédo da nature-
za ao racionalizar o consumo. A economia ja
alcancou o indice de 20% em relacéo ao perio-
do de maior utilizag&o.

REVENDEDOR EXCLUSIVO

PRESTIGIO OPTA POR
DIVERSIFICACAO

Quem disse que padaria foi feita apenas para
vender péo e leite? Se isto ocorria no passado,
atualmente a tendéncia é que as velhas pada-
rias incorporem novas opgdes para 0 consumi-
dor. Foi isto 0 que ocorreu com a Padaria Pres-
tigio, localizada no Jardim Alvorada, em Sé&o
José dos Campos.

Comemorando 20 anos de funcionamento,
0 ponto passou recentemente por uma ampla
reforma, com o emprego de materiais de quali-
dade e acabamento esmerado. Além disso, as
opcdes oferecidas pela Prestigio receberam
atenc&o ainda maior. “E preciso acompanhar as
novas tendéncias do mercado”, justifica José
Vitor de Souza, sécio do estabelecimento junta-
mente com José Carlos Nunes.

CAFE DA MANHA ESPECIAL

As atragdes da Padaria Prestigio comecam
pelo café da manha self-service oferecido aos
sabados, domingos e feriados, das 7h as 12h,
com mais de 50 variedades de itens salgados e
doces.

No mesmo espaco, de segunda a sabado,
das 16h em diante, os clientes podem se deli-
ciar com o happy hour com picanha na pedra.
Além disso, a padaria também serve almogo to-
dos os dias.
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O funcionario Amauri, da Limpeza,
deposita lixo para ser reciclado

A mais recente acdo de prote¢cdo ambiental
na sede da Cooper esta funcionando héa trés
meses. Trata-se do novo sistema de coleta de
lixo. Agora, todo o lixo produzido é recolhido di-
retamente pela Urbam, empresa da Prefeitura
de Sao José dos Campos. O sistema de coleta
seletiva recolhe o lixo reciclavel as tergas, quin-
tas e sdbados. Ja a coleta do lixo comum (orga-
nico e produto de varredura) é feita de segunda
a sabado, no periodo da noite.

Todo o lixo é depositado em coletores de plas-
tico. Os de cor azul sdo destinados ao lixo reci-
clavel e os de cor verde ao lixo organico. Uma
area coberta no patio da usina foi reservada para
acomodar os coletores.

FOTOS JOAO TEODORO / TEXTUAL

A Prestigio é revendedor exclusivo dos pro-
dutos Cooper ha varios anos. Segundo José Vi-
tor, todos os produtos Cooper tém boa saida,
com destaque para a manteiga, que é muito pro-
curada pela clientela.

m Padaria Prestigio — Avenida Cassiano Ricardo, 1.560
— Jardim Alvorada — S&o José dos Campos — fone 12
3933-2816. Funciona diariamente das 5h30 a 1h00.



Ao Iado, Geraldo inspeciona o rebanho na companhla
i dos netos, tendo ao fundo o filho Geraldo José. Acima,
=== funcionario utiliza trator para facilitar o trabalho

FOTOS JOAO TEODORO / TEXTUAL

SEGREDO E SER SIMPLES

Cooperado aposta nos custos baixos para chegar ao lucro

cooperado Geraldo Pe-
retta pertence a uma fa-
milia com muita tradi¢cdo
na atividade rural do Vale
do Paraiba. O pai plantava café no
periodo aureo dessa cultura na re-
gido. Porém, com o éxodo da la-
voura cafeeira para o Oeste pau-
lista e Norte do Paran4, os Peretta
passaram a se dedicar ao leite.

Geraldo tem 71 anos de vida,
todos eles passados no proprio Si-
tio Santa Maria, em Cagapava, pré-
ximo da divisa com S&o José dos
Campos. O produtor conta que é
associado a Cooper desde 1960,
guando assumiu 0s negdécios ap6s
o falecimento do pai. “S6 passei a
matricula para o meu nome, meu
pai ja era associado da Cooper”,
conta com orgulho.

Uma das diferengas marcantes
que o produtor enxerga quando
compara os dias de hoje com o
passado é a introdugdo do tanque
de expansédo na propriedade e o
recolhimento do leite por cami-
nhdo-tanque. “A vida melhorou
com o caminh&o-tanque, o preco
do leite melhorou um pouco e o
custo do carreto também diminuiu”,
observa.

FAMILIA UNIDA

A casa dos Peretta esta sempre
cheia. Pais de cinco filhos, sendo
dois homens e trés mulheres, o ca-
sal Geraldo e dona Maria Justina
ndo dispensa os almo¢os nos finais
de semana com todos reunidos.
“Eles moram na cidade, mas estdo
sempre aqui”, afirma dona Maria.

A excecdo é o filho Geraldo
José Peretta. Ele ja trabalhou na
cidade, mas ha cinco anos decidiu

dedicar-se integralmente ao nego6-
cio do leite, depois que o pai ficou
doente. “Agora eu faco o que gos-
to”, diz, cheio de disposi¢éo, mon-
tado sobre o cavalo com o qual vai
a todos os cantos da propriedade.
Mesmo assim, o pai Geraldo Pe-
retta ndo quer saber de parar, sem-
pre cuida de alguma coisa no sitio.

TRATO BASICO

O rebanho de sangue cruzado
das racas jersey e gir com perfil
leiteiro recebe o trato basico visan-
do manter o custo de producéo de
maneira a compensar o0 prego re-
cebido pelo leite. “O trato é feito
com capim, cana e milho”, explica
Geraldo. “O complemento s6 é usa-
do nos quatro meses de seca, no
restante do ano o rebanho é man-
tido a pasto.”

O filho Geraldo José acha que
esse é o trato ideal: “Procuramos
oferecer o trato suficiente para con-

i =1 o
Famllla umda'da esq pI a dlr.,GeraIdo Peretta,
dona Maria Justina, os filhos Geraldo José e Graga,
a nora Marilene e os netos Arthur e Leticia

seguir uma boa ordenha diaria,
assim ndo precisamos aumentar o
custo de produc&o e nem judiar das
vacas”. Mesmo assim, o perfil do
gado vem melhorando a cada dia.
“Comegamos s6 com gado mesti-
¢O, mas agora estamos com um
touro gir que é usado nos cruza-
mentos para melhorar a genética
do rebanho”, explica o produtor.

PLANEJANDO MELHORIAS

O sitio possui boa infra-estru-
tura para a producéo de leite e pro-
porciona uma vida confortavel para
a familia Peretta. A luz elétrica ja
chegou faz tempo e, mais recente-
mente, foi aberto um pogo semi-
artesiano que garante agua de o6ti-
ma qualidade.

Alida diaria é facilitada pelo uso
de equipamentos e implementos
adequados. O sitio conta com tra-
tor, carreta, arado, ensilhadeira e
segadeira. A mecanizagao torna

FICHA DO PRODUTOR

cooperado
Geraldo Peretta

propriedade
Sitio Santa Maria, em Cacapava,
contendo 33 alqueires

rebanho
64 vacas mesticas girolandas
e jersey, sendo 34 em lactacdo

produto
leite C resfriado

producdo média atual
200 litros/dia

possivel tocar as atividades com o
auxilio de apenas um empregado.

A nova etapa de investimentos
serd a construgdo dos estabulos
junto ao local onde é feita a orde-
nha e onde esta o tanque de ex-
pans&o. A mudancga do estébulo
tornou-se viavel ap6s a abertura do
poco semi-artesiano, que levara
agua em fartura até o local.

Préximo de completar 50 anos
como associado da Cooper, Geral-
do Peretta n&do reclama da vida.
Vive exatamente no lugar em que
nasceu, tem um filho que Ihe ga-
rante a continuidade do negécio e
uma familia unida. Prova disso é a
companhia que lhe fizeram os ne-
tos Arthur e Leticia durante o més
de férias escolares.

“Eles moram em Rezende, no
Rio de Janeiro, mas gostam muito
daqui e vém visitar a gente sempre
que podem”, conta 0 bem-humora-
do Geraldo Peretta, que traz a fisi-
onomia tranquila de um homem
feliz. Que continue assim.
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orientacao técnica

VACA SECA2 £ HORA D

tratamento da vaca seca € muito im-

portante para a prevencdo da masti-

te, uma das enfermidades do rebanho

gue mais causam prejuizos para 0s
produtores. E por isso que se recomenda a pre-
vencdo da mastite por meio do tratamento da
vaca seca, pois este procedimento ir4 garantir
resultados mais efetivos e menor periodo do
animal fora de lactacéo.

O veterinério Geraldo Mancilha, da equipe do
Departamento de Assisténcia Veterinéria e Agro-
ndmica da Cooper, explica que este periodo mais
quente e Umido do ano é o ideal para o trata-
mento da vaca seca e a conseqiiente preven-
¢ao da mastite. “Na primavera e no verao ocorre
aumento significativo da temperatura e da umi-
dade relativa do ar nas areas de clima tropical,
além de os dias serem mais longos. Esses fato-
res, segundo mostram estudos cientificos, cri-
am as condi¢Ges ideais para 0 aumento das bac-
térias presentes no ambiente. Em consequén-
cia, aumentam os riscos de doencas no reba-
nho bovino, como a mastite”, afirma Mancilha.

Algumas bactérias estéo muito presentes nas
propriedades rurais. E o caso, por exemplo, do
Staphilococcus aureus. Ao contaminar o gado,
esta bactéria provoca inflamagdo. Seu combate
durante a lactagdo néo obtém resultados anima-
dores, pois a taxa de cura é estimada entre 20%
a 30% dos animais atingidos. “A dificuldade de
combate se explica em razéo do alto poder de
encapsulamento das col6nias dessas bactérias”,
observa o veterinario.

As mastites estafilocdcicas sdo altamente
prejudiciais ao animal infectado. O Ubere fica in-
chado, o animal tem febre, manca e, finalmente,
o leite acaba. Das tetas, sai um liquido aquoso
de cor amarelada.

TRATANDO A VACA SECA
Ao optar pelo tratamento da vaca seca o pro-

dutor obtém vantagens muito interessantes, a
comecar pela alta taxa de cura do animal afeta-
do por mastites estafilocdcicas, que gira em tor-
no de 65% a 80%. Além disso, o animal fica
menos tempo sem produzir leite, pois aproveita-
se para a prevencdo da mastite o periodo de
descanso entre a lactacéo e a gestagao.

O tratamento é feito por meio de antibiético
de acéo prolongada, de amplo espectro, que eli-
mina as bactérias gram-positivas e gram-nega-
tivas, promovendo, assim, o fechamento do ca-
nal do teto.

E necessério completar o tratamento com um
descanso minimo de 45 a 60 dias, periodo no
qual a vaca tera suas células secretoras de leite
refeitas, uma vez que vieram desgastadas da
lactagdo anterior.

“O antibiético é de baixo custo e pode ser
utilizado por produtores de qualquer tamanho de
propriedade” — garante o veterinario Geraldo
Mancilha. “O medicamento formara uma barrei-
ra para evitar que as bactérias subam pelo ca-
nal do teto e vai agir assim durante dois meses”,
explica.

A prevencdo de novos casos durante o peri-
odo seco e na lactacéo seguinte trara beneficios
muito significativos, como a reducéo nos gastos
com medicamentos e reflexos positivos na con-
tagem das células sométicas do leite (CCS). E
ndo custa lembrar: o tratamento durante o peri-
odo seco proporciona prevencao acima de 90%
e taxa de cura de 65% a 80%.

“Esta forma de prevengéo da mastite também
reflete em uma diminui¢&o da méao-de-obra utili-
zada no manejo do rebanho e em aumento na
producao de leite”, conclui Geraldo Mancilha. Ele
finaliza informando que a prevencao contra a
mastite € recomendada no periodo mais quente
do ano, mas também deve ser feita no inverno —
periodo da seca —, com resultados terapéuticos
igualmente positivos.

NS
p——

Em local limpo, animal

& preparado para receber
ose de antibiético
ontra’a mastite
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Madeira direto da usina
Mourodes - caibros
T Esleios - vigas (roligas)

Eucalipto tratado em autoclave

(12) 3974-8176
9157-7294
9157-7648
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Desinfete os
tetos da vaca

Utilize antibiotico especifico
para vaca seca, seguindo as
recomendacdes do fabricante

)
‘ ks
= e A i
Aplique o contetdo inteiro
de uma bisnaga em cada teto

Secagem das vacas

As recomendagfes mais importantes para
a secagem das vacas sdo as seguintes:

1 — Levar as vacas até o final da lactagao,
de 45 dias a dois meses antes da parigcao,
sem mudar sua rotina.

2 — Fazer o teste para mastite subclinica
(CMT).

3 — Ordenhar as vacas pela Ultima vez.

4 — Aplicar antibiético em cada quarto.

5 — Fazer uma dieta de transi¢éo, sem limi-
tar o consumo de agua.

6 — No momento da aplicagéo do antibi6ti-
co, utilizar um desinfetante (alcool iodado,
lengo especifico, etc.).

7 — Nao introduzir a canula do bico do apli-
cador inteiramente no teto do animal, pois
isto pode agredir o tecido que reveste o
canal do teto.

8 — Utilizar vacinas especificas.

9 — Deixar as vacas em um piquete limpo,
seco e dotado de boa pastagem durante
duas semanas antes do parto. Atencao,
pois esta é a fase mais suscetivel a ocor-
réncia da mastite.

DUVIDAS?

Em caso de duvidas sobre o tratamento
da vaca seca, o produtor podera recorrer
a equipe de veterinarios do Departamen-
to de Assisténcia Veterinaria e Agrondmi-
ca da Cooper.

FPara que a vaca leiteira produza com sadde, & importante promover uma suplementacao
alimentar adegquada. O Novo Bovigold e o Lactobovi Top formecem nutrientes gue
suprem as deficiéncias de minerais e vitaminas da vaca leiteira, gerando otimos indices
de produgao, reproducdo @ melhorando a qualidade do leite. .

TORTUGA
)4
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gente da cooper

aniversariantes
COOPERADOS

FEVEREIRO (2* QUINZENA)

Dia 16: José Carlos dos Santos; Eduardo Mendes. Dia 17: Ga-
briel de Souza Ramos; José Mauro da Silva; Luiz Rondon Tei-
xeira Magalh&es. Dia 18: Custédio Mendes Mota; Francisco
Nogueira Carvalho. Dia 19: César Fernandes; Fernando José
Miranda. Dia 20: Janiro Amante Alvarenga. Dia 22: Sandra Vi-
Ihena Reina; Lazaro V. Vilela dos Reis. Dia 23: Antonio Otavio
de Faria. Dia 24: André Bertolini; Hissachi Takehara. Dia 25:
José Braulio de Melo. Dia 27: Rogério Miguel. Dia 28: Divino
Reis da Silva.

MARGO (1* QUINZENA)

Dia 1°: Kazutaca Nishioka; Maria de Lourdes Silva Leite. Dia 2:
Guiomar de Freitas Vieira; Anardino Nazaré C. de Almeida. Dia
6: Luiz Pinto da Cunha; Igor Alfred Tschizik; José Benedito Cor-
réa. Dia 9: José Francisco Nogueira Mello. Dia 11: José Vero-
nez. Dia 12: Ivan Giovanelli. Dia 13: Orlandino Marsom. Dia 15:
Rafael Freitas de Oliveira.

FUNCIONARIOS

FEVEREIRO (2* QUINZENA)

Dia 17: Eugénio Martins da Silva. Dia 18: Alexandre Corréa
Moraes. Dia 25: Celino Alves dos Santos; Josiane Cristina de
Oliveira. Dia 27: Josemar de Oliveira. Dia 29: Renato Pinto; Mauro
Brito Teixeira; Rivelino da Silva.

MARGCO (1* QUINZENA)

Dia 3: Fernanda de Paula G. Carvalho. Dia 4: Sebastido Manoel
da Silva. Dia 7: Luiz Marcos Maia. Dia 10: Marcos de Souza
Dias. Dia 14: Maria Helena Santos Melo.

AMICIL

v

Tecnologia em
alimentacao animal

arf‘*h 1Y N

PRODUTOS VETERINARIOS
AMICIL S/A

INDUSTRIA, COMERCIO E IMPORTAGCAO

R. Ministro Hipdlito, 600 — Bairro Cidade Aracilia
Cep 07250-010 — Guarulhos — SP
Fone (0xx11) 6480-1077 — Fax: (Oxx11) 6480-3324
e-mail: amicil@uol.com.br

NA FAZENDA, EDVAR
SE RECUPERA DA
TENSAO DO FUTEBOL

Ele ja foi um dos grandes jogadores de bas-
guetebol do Brasil. Como treinador, levou Ténis
Clube de Sé&o José, Monte Libano e Corinthians
a varios e memoraveis titulos. Passou pela Se-
lecéo Brasileira, onde fez um trabalho compe-
tente. Depois de tudo isso, seria o caso de José
Edvar Simdes parar e passar as tardes senta-
do a varanda de sua fazenda em Jambeiro, n&o
é?

Nada disso. Para Edvar, antigo produtor de
leite e associado participativo da Cooper, a pai-
xao pelo esporte parece néo ter fim. Depois de
guase 50 anos de atividade ligada ao esporte,
ele foi parar justamente no chamado “olho do
furacé@o”, a equipe profissional do Corinthians,
onde atualmente ocupa o importante cargo de
diretor de futebol.

A longa experiéncia no esporte lhe permite
administrar com competéncia as enormes pres-
sbes que envolvem um grande clube do futebol
brasileiro. “Tudo o que acontece no Corinthians
ganha uma dimens&o muito grande, porque a
midia especializada sabe que o Corinthians tem
uma grande e exigente torcida. A midia acaba
se abastecendo dessa tensao toda”, conta Ed-
var.

Ele reconhece que viveu momentos dificeis
no ano passado, quando o time esteve ameagca-
do de rebaixamento no Campeonato Brasileiro.
“Antes da chegada do [treinador] Ledo, vivemos
uma situagdo complicada, mas aos poucos as
coisas estdo voltando ao normal”, conta. “Mas &

:
Edvar: “se pudesse escolher,
gostaria de ficar na roca”

claro que as pressbes sempre vao existir.”

PREPARANDO A SUCESSAO

Nestes tempos turbulentos, Edvar Simdes vai
encontrar a tranquilidade passando alguns mo-
mentos na fazenda. Porém, apesar de dizer que
“gostaria de ficar s6 na roga”, ele j& comeca a
entregar a condugao da propriedade para o filho
Edvar Junior , que ainda hoje é um dos jogado-
res mais importantes do time de basquete da
cidade, a Associagdo Esportiva Sdo José/Vinac.

As visitas a fazenda sdo mais espacadas,
mas é onde Edvar recarrega-se de energias para
enfrentar a tensa rotina do futebol. Mais uma vez
perguntado sobre quando parar, ele responde
sem pensar duas vezes: “Como disse uma vez
o velho Tancredo Neves, tem muito tempo para
a gente descansar na eternidade”. Traduzindo:
Edvar Simdes gosta do que faz e vai fazer o que
gosta por muito tempo ainda.

ENTRE A TEORIA E A PRATICA

Dois estudantes estédo
conhecendo na pratica os
problemas do dia-a-dia de
uma propriedade rural e
como fazer para soluciona-
los. Juliano Fernandes e
Daniela Aparecida de Faria
sdo estagiarios do
Departamento de
Assisténcia Veterinaria e
Agrondémica da Cooper.

“O estagio é de muita
valia para nés porque
podemos ver a realidade do
campo e colocamos a mao
na massa’, destaca Juliano,
que esta cursando o 5° ano
de veterinaria na PUC de
Pocos de Caldas (MG).

O veterinario Geraldo
Mancilha , que integra a
equipe da Cooper, levou o
estudante a algumas
propriedades: “Ele ajudou a
fazer circurgias e tomou
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contato com as praticas em
podologia, extenséo rural,
reprodugéo, clinica,
sanidade e manejo”, conta.
As atividades também

FOTOS JOAO TEODORO / TEXTUAL

Geraldo Mancilha mostra o trabalho de campo
para os estagiarios Juliano e Daniela

contaram com a participagao
da estudante Daniela, que
cursa o 1° ano do curso de
técnico agricola na Escola
Agricola de Jacarei.



balde cheio
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COOPERATIVA DE LATICINIOS DE SAO JOSE DOS CAMPOS

RANKING / PRODUTOR LITROS / MES RANKING / PRODUTOR LITROS / MES

1°  Airton Marson Junior (Cacapava) 83.170 1° Ivo Bonassi Junior (Brazépolis) 19.371
2°  Augusto Marques de Magalhaes (Cagapava) 82.935 2° Mauro Andrade da Silva (Caraguatatuba) 14.175
3°  André Bertolini (Tremembé) 51.438 3% José Gomes de Almeida (Santa Branca) 13.819
4°  Benedito Ribeiro do Vale Filho (Tremembé) 42221 4°  José Veronez (SJCampos) 12.946
5° Rogério Alves de Oliveira (Jacarei) 37.632 5°  Braulio Souza Vianna e outros (Paraibuna) 12.655
6° Fazenda ltapeva Agropecuéria Ltda. (Jacarei) 35.486 6° Sérgio Augusto Galvao César (Caraguatatuba) 12.087
7°  Hissachi Takehara (Jacarei) 34.212 7° Dirceu Aparecido Straiotto (Paraibuna) 11.636
8° Angel Guillem Moliner e outro (Jacarei) 33.231 8° Antonio de Paula Ferreira Neto (SJCampos) 10.203
9° Carlos Alberto Alvarenga (Cacapava) 29.386 9°  Expedito Rosa Perillo (Santa Branca) 9.577
10° Cia. Agricola Santa Euddxia (Santa Branca) 29.286 10° Olavo Napoledo Taino e outros (Cagapava) 9.402
11°  Benedito Vieira Pereira (SJCampos) 25.410 11° Maria Tereza Corra (Sao José dos Campos) 9.381
12°  Antonio Vilela Candal (Jacarei) 24.947 12°  Antonio Simdes de Jesus Neto (Jacarei) 8.751
13° Alexandre Racz (Cagapava) 24.942 13° Alexandre Ramos Ferraz (Paraibuna) 8.507
14°  Igor Alfred Tschizik (Paraibuna) 23.393 14°  Plauto José Ferreira Diniz (Cacapava) 8.382
15°  Kanroku Yoshida (Jacarei) 21.401 15°  Alvimar Campos de Paula (Cacapava) 8.312
16° Miguel Kodja Neto (Jacarei) 20.929 16° Adilerso Fonseca Miranda (Cagapava) 8.056
17°  José Afonso Pereira (Jacarei) 20.100 17°  José Tendrio Viana (Santa Branca) 8.056
18°  Adilson de Oliveira (SJCampos) 19.690 18°  José Carlos Pereira da Silva (SJCampos) 7.738
19°  Maério Moreira (SJCampos) 18.489 19°  Lazaro Vitor Vilela dos Reis (Jambeiro) 7.517
20° Renato Traballi Veneziani e outros (SJCampos) 18.106 20° Geraldo Peretta (Cacapava) 7.489
21° Eduardo Mendes (Natividade da Serra) 17.675 21° Norival Pereira Andrade (Paraispolis) 7.386
22° Cesar Fernandes (Igarata) 17.449 22° Maria de Lourdes Silva Leite (Paraibuna) 7.084
23° Rodrigo Afonso Rossi (Cacapava) 16.735 23° Mauro Donizette Leite (Caraguatatuba) 7.044
24°  Rogerio Miguel (Santa Branca) 16.689 24°  Arnaldo Nunes (Cachoeira de Minas) 6.533
25°  Celso Borsoi Berti (Cagapava) 16.160 25°  Antonio Otavio de Faria (Natividade da Serra) 6.525
26° Olavo Alves de Souza (Tremembé) 16.106 26° Alzira Pereira de Oliveira (Cagapava) 6.504
27° Marcus Vinicius Pinto da Cunha (Jacarei) 15.590 27°  Carlos Alberto de Oliveira (Caraguatatuba) 6.494
28° José Francisco Nogueira Mello (Mogi das Cruzes) 15.421 28° José de Souza Rodrigues (Paraibuna) 6.410
29°  Eugénio Deliberato Filho (Mogi das Cruzes) 15.284 29°  José Benedito dos Santos (Paraibuna) 6.147
30° José Edvar Simdes (Jambeiro) 14.598 30° Luiz Rondon Teixeira Magalhdes (Santa Branca) 6.122

MOUROES ALPINA. [ PAU PRA TODA OBRA.

. Madeiras de eucalipto com a garantia do tratamento em autoclave.

£ Mourdes, esticadores e
palanques para currais Madeira serrada sob encomenda

£ Esteios, linhas e caibros rolicos L
£ postes para eletrificacéo interna gg A P i NA

| E Ll LIF 35
£ Pontaletes, lenha e n6 de pinho

Rod. dos Tamoios, 3524 V. S&o Bento - SJCampos (0xx12) 3923-5201
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Realize seus sonhos nesse verao.

LTenin

RS 44.260,00

RS 848,49

Uno Milla RS 21.990,00 RS 421,56 . Focus 1.6
Ka1.0 R$ 23.770,00 RS 455 68 Fit LX-MT RS 45.725,00 R$ 876,57
Celta Hatch R$ 25.147,00 R$ 482 08 Stilo 1.8 RS 49.950,00 R% 957,57
Gol 1.0 R$ 25.305,00 R% 485,11 Astra 2.0 R% 52.833,00 R% 1.012,84
Palio 1.0 EX RS 27.210,00 RS 521,63 Coraolla XLI R% 53.954,00 R%$ 1.034,33
Fiesta 1.0 Hatch RS 29.990,00 RS 574,92 EcoSport XLT 1.6 R% 57.400,00 R% 1.100,39
Peugeot 206 Sensation RS 33.000,00 R$ 632,63 . 510 2.4 Cab. Dupla RS 58.335,00 RS 1.118,31
Gol 1.8 | R% 34.050,00 R% 65276 Corolla XEI R% 62.203,00 R$ 1.192 46
Strada Trekking 1.4 CE RS 35.520,00 R$ 680,94 | Civic LXS-MT R% 62.860,00 R$ 1.205,06
Parati 1.6 R% 38.575,00 RS 739,50 Civic LXSC-AT R% 69.295,00 R%$ 1.328.42
Saveiro 1.8 Crossover RS 39.665.00 RS 760,40 Audi A3 1.8M RS 73.200,00 R% 1.403,28
Blazer 2.4L RS 74.940,00 R% 1.436,64
F 250 XL Diesel R% 91.890,00 R% 1.761.58

(QVINAE
consorcios ¢

Av. Cassiano Ricardo, 441 - Jd. Aquarius - S.J.Campos - SP
0800 - 770 7811 :

www.vinac.com.br



